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llegó el día, estamos nerviosos, pero 
contentos. Es un hito importante para el equipo, 
sobre todo por las condiciones en las que lle-
gamos al número 100. En un país inmerso en 
una pandemia planetaria, un clima de agitación 
social y, en definitiva, un mundo en una etapa de 
cambios profundos, los que aún no podemos ni 
siquiera imaginar cuáles serán sus derroteros.
Sin embargo, este palmarés no es sólo nuestro. 
Si está leyendo esta edición, es porque Usted 
(sí… USTED), es parte importante y fundamen-
tal de esta aventura, iniciada como un blog de 
noticias odontológicas en un lejano 2008, para 
luego pasar a la proeza de entregar un boletín 
impreso gratis, a partir de 2011.
Desde esos años, nos he-
mos sentido acompañados, 
respaldados y queridos. 
Dentistas, sociedades de 
especialidad, asociaciones 
científicas y gremiales, uni-
versidades, estudiantes; 
empresas dedicadas al ru-
bro; particulares que hacen 
de la Odontología no sólo un 
medio de vida, sino que SU 
vida, nos siguen, aún en las 
circunstancias más adver-
sas, apoyando y alentando. A todos ustedes, 
que son parte de nuestro mundo, ¡gracias!
Mucha agua ha pasado bajo el puente y un 
buen número de manos amigas nos han ayu-
dado en su momento para sacar adelante este 
producto editorial, con el sólo objetivo de que 
siempre sea de calidad. A todos ellos, tam-
bién nuestro agradecimiento (ustedes saben 
quienes son). Y sin duda, los agradecimientos 
más profundos se los debo a mi compañera, 
“la jefa” que no sólo es eso, sino que también 
la gran aliada en este emprendimiento, el que 
ha ido creciendo continuamente. Ella es la que 
me soporta y, por qué no decirlo, sostiene a  
@webdental_cl, con su entusiasmo, su perse-
verancia, amor, cariño y fe ¡Gracias Sofi!
El otro motor de esta gran empresa son mis hi-
jos, por los que el gran esfuerzo que demanda, 
sobre todo en épocas difíciles, sacarlo adelante 
todos los días, se hace más liviano. ¡Gracias 

Sebastián jiménez P., 
@jimenosky
Director Ejecutivo
Webdental.cl – Salud y Vida TV

y llegamos 
a la edición 

¿Qué tal?

ignacio, gracias León, gracias vikingos!
Hablar del equipo que actualmente trabaja en 
la materialización mes a mes de este, nuestro 
Periódico de Odontología, es hablar de calidad. 
Pero no solamente profesional. Hablamos de 
esa cualidad humana que hizo que compren-
dieran que el objetivo que nos planteamos los 
que lo iniciamos no era sólo comercial, aspecto 
muy importante, por cierto, pero que en defini-
tiva pasaba a un importantísimo segundo lugar, 
para dar paso al de trabajar, hacer, impulsar un 
lugar donde desarrollar libre, pero comprome-
tidamente y con cariño profundo, un producto 
que reflejara la alegría, el orgullo y el deseo de 
éxito apasionado que todos albergamos en el 

corazón. No me canso 
de repetírselos, aunque 
parezca majadero: ¡Tene-
mos equipo! ¡Vamos con 
todo... Gracias!
¿Qué se viene para el futu-
ro? ¿Alguien lo puede decir 
con certeza? Claro que no. 
Pero sí podemos afirmar 
que el compromiso para 
editar el Nº 101, desborda, 
con entusiasmo, con cari-
ño. Porque, en definitiva, 

llegar a este momento, fue una consecución de 
pasos, de ir uno a uno y así lo seguiremos ha-
ciendo hasta llegar al 200… o al mil.
¿Quién sabe?
Nuestro compromiso, declarado en el Nº 1 de re-
unir al mundo odontológico, está intacto.  La pre-
misa de que “webdental.cl la construimos en-
tre todos”, sigue tan vigente como el primer día. 
Entonces, no nos queda más que renovar la invi-
tación lanzada en la ocasión: Sigamos juntos…  
@webdental_cl lo hacemos entre todos…
Y repito lo que escribí en noviembre de 2011: 
“¡La verdad es que para nosotros se sigue 
cumpliendo un sueño… el sueño de reunir al 
mundo odontológico!”

¡Que siga el roCK! 
Por los próximos 100 números… y 
“porque siempre podamos”. 

gracias,
gracias...
gracias!

100... 
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Histórica elección de 
la primera presidenta 
en la sociedad de 
ortodoncia de cHile
LA DrA. CATEriNA Pruzzo fuE uNGiDA CoMo LA PrESiDENTA DE LA SorTCh y Su 
ELECCióN MArCA uN hiTo hiSTóriCo Por DoS rAzoNES: fuE ELECTA 
Por EL 100% DE LoS VoToS y ES LA PriMErA MujEr QuE oCuPA TAN ALTo CArGo 
EN DiChA ENTiDAD.

Como un “hecho que marcará nuestra historia”, fue infor-
mado por parte de la Sociedad de Ortodoncia de Chile, la 
conclusión del proceso mediante el cual se eligió el directo-
rio que regirá los destinos de la organización científica en el 
período 2021-2022, en el que resultó proclamada como su 
presidenta la Dra. Caterina Pruzzo.
El proceso eleccionario, llevado a cabo este 11 de noviem-
bre, finalizó con un 100% de aprobación en los votos en fa-
vor de la profesional, lo que fue calificado como “un hecho 
que marcará la historia de nuestra sociedad, pues la Dra. 
Pruzzo será -a partir de enero de 2021- la primera mujer en 
ocupar el cargo de presidente”.
En su primer discurso -como presidenta electa- Dra. Cate-
rina Pruzzo sostuvo que: “En estos tiempos de tan grandes 
cambios y tanta vulnerabilidad, nos hemos comprometido 
a cuidar y enaltecer la ortodoncia, pero también a defender 
el ejercicio profesional de todos nuestros socios. Junto al 
Comité de Educación de Posgrados (C.E.P.O), seguiremos 
en nuestra cruzada de mejorar la educación de la Ortodon-
cia en Chile, revisando los contenidos de los programas de 
postgrado con el fin de que nuestra especialidad no pierda 

Y con un 100% de aprobación en los votos:

áreas de ejercicio, como -por ejemplo- 
la ortopedia y otros interdisciplinarios, 
como la apnea, trastornos del sueño y 
trastornos temporomandibulares”. 

¿Quién es la nueva presidenta de 
SorTCh?
La Dra. Caterina Pruzzo Chandía es 
Cirujano Dentista de la Universidad 
de Chile, con dedicación exclusiva en 
Ortopedia y Ortodoncia Dentomaxilo-
facial.
Cursó sus estudios de postgrado en la 
Universidad Pierre et Marie Curie, en 
Francia y en la Universidad de Chile.
Es Miembro activo de la Sociedad de 
Ortodoncia de Chile (SORTCH), donde 
ejerció el cargo de Vice-Presidente y 
actualmente es Consejero del Comité 
de Ética.
Es Miembro de la American Asociation 
of Orthodontists (AAO), de la World Fe-
deration of Orthodontists (WFO), de la 
Roth-Williams International Society of 
Orthodontists (RWISO) y de la Socie-
dad Mundial de Ortodoncia Lingual.
Ha participado en conferencias en 
Latinoamérica y ha presentado casos 
clínicos en congresos en Italia, USA y 
Canadá. 

PALABrA DE  LA PrESiDENTA
La SORTCH ha crecido en número de 
socios a lo largo de todo el país y por 
ello al mismo tiempo se ha ido comple-
jizando su estructura tanto administrati-
va como operativa. Por otro lado, esta-
mos en tiempos de grandes cambios y 
vulnerabilidad donde nuestra especiali-
dad y el ejercicio de ésta también está 
siendo afectada. Por ello creo que es 
fundamental apoyar y guiar  a nuestro 
Directorio,  el cual ha demostrado una 
gran capacidad de adaptación, aper-
tura de mente y visión a largo plazo y 
poder tomar decisiones correctas en 
el momento oportuno. Otro motivo es 
mi compromiso de mantener la solidez, 
unión y prestigio que posee la SORTCH 
tanto en el país como en el extranjero la 
cual se gano a través de estos  80 años 
gracias a la eficiente y desinteresada 
labor de los Directorios precedentes. 
Eso no se gana de un día para otro, son 
años de lucha en enaltecer la Ortodon-
cia y cuidar el ejercicio profesional de 
sus especialistas. Por ello tan impor-
tante es transmitir este “compromiso  
y sentido de pertenencia” a los más jó-
venes  y que valoren a “Su Sociedad”.  
Creo que la Sociedad de Ortodoncia 
tiene una madurez y evolución para te-
ner un liderazgo femenino  o masculino.  
Creo que esta opción de ser Primera 
mujer Presidenta se dio más por con-
fianza, conocimiento y trayectoria en mi 
caso y no como bastión de género.
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FILAMENTOS UNIFORMES 
( PERFIL RECTO )

MANGO ERGONOMICO 
Y ANTIDESLIZANTE

Permite llegar con mayor precisión a 

las zonas de difícil acceso, como los 

molares posteriores en donde se 

acumula gran cantidad de placa.

Mejor agarre y comodidad para 

movimientos más precisos y certeros, 

evitando así posibles traumatismos.

Filamentos cortados al mismo nivel y 

dirección, lo que permite barrer de 

mejor manera con los alimentos y la 

placa que se asientan en tus dientes y 

encías.

4 FILAMENTOS ULTRA SUAVES
ULTRA DENSAS + MICRODIVIDIDAS 
+ REDONDEADAS

Filamentos redondeados ultra suaves 

con tecnología de puntas microdivididas 

(9000 micro filamentos) que generan 

penachos ultra densos, los que permiten 

un lavado eficaz y gentil.

                    * FILAMENTOS INDICATOR

Se decoloran a medida que se usan para 

indicar cuando es tiempo de cambiar 

tu cepillo.

“EXPERIENCIA DE 
ALTA DENSIDAD”

PRODUCTOS RECOMENDADOS
POR LA SOCIEDAD DE
PERIODONCIA DE CHILE
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dr. patricio moncada: 
“la atención electiva 
necesita de una 
sociedad que funcione 
ordenadamente”
iNTENSoS SoN LoS DíAS QuE ViVE EL PrESiDENTE 
DEL CoLEGio DE CirujANo DENTiSTAS DE ChiLE 
DESDE QuE ASuMió CoMo LíDEr. SiN EMBArGo, 
hASTA AhorA PArECE hABEr SorTEADo CoN 
éxiTo LoS ESCoLLoS EN EL horizoNTE. AuNQuE 
rECoNoCE QuE EL TrABAjo EN EQuiPo fuE 
fuNDAMENTAL PArA ESE LoGro. DE ESo y MáS 
hABLó CoN #WEBDENTAL, EN Su EDiCióN Nº 100.

un particular y movido período enfrenta el presidente del 
Colegio de Cirujano Dentista, Dr. Patricio Moncada, cirujano 
dentista con especialidad en Odontopediatría de la Univer-
sidad de Concepción, quien a mediados de este año tomó 
las riendas del Colegio de la Orden.
Pero junto a las las negativas consecuencias de la pandemia 
del Covid-19 y el estallido social, también ha tenido satis-
facciones, como el hecho de que, en su período, se creó la 
tan ansiada Dirección Nacional de Odontología (DNO), en 
el Ministerio de Salud, aunque reconoce que no es un logro 
particular, sino que del colectivo del Colegio, “que desarro-
lla un gran trabajo para que lo que hacemos llegue a buen 
término”.
Dr. Moncada, Magíster en Salud Pública y diplomado en 
Bioética, Alta Dirección de Redes y Dirección de Centros de 
Salud, conversó con #webdental, en su edición número 100, 
para entregar su visión sobre el momento tan particular que 
se vive en Chile, y en el cual le tocó “timonear” la organiza-
ción gremial.

¿Dr. Moncada, cómo ha sido hacerse cargo del Colegio 
en esta época tan particular, con una pandemia de por 
medio y agitación social?
Ha sido un período especialmente complejo y que ha afec-
tado profundamente a nuestra profesión, en particular para 
quienes se desempeñan en el mundo privado. La atención 
electiva en salud requiere de una sociedad que funciona or-
denadamente. El estallido social que vivimos desde octubre 
de 2019 ya produjo una merma considerable en los ingre-
sos de muchas consultas privadas. La pandemia vino a dar 
el golpe de gracia pues para muchos la atención tendió a 
cero y el desconocimiento sobre los reales alcances de esta 
amenaza hizo que se tomarán medidas muy estrictas en un 
intento por disminuir los riesgos de contagio y eventuales 
complicaciones graves o fatales.
En otro aspecto, la vida interna de nuestra asociación gre-
mial llamada Colegio también tiene aspectos qué deben 
resolverse, que están en manos de la justicia debido a la de-
nuncia respecto a la legalidad del último proceso electoral. 
Estamos confiados en que la justicia nos dará la razón y que 
podremos continuar trabajando en beneficio de los temas 
que la profesión necesita. 
 
Lo QuE ViENE CoN LA DNo
¿Qué le parece que por fin se haya hecho realidad una 
Dirección Nacional de odontología?
Me parece una gran noticia para la profesión. Nuestro Cole-
gio fue el principal impulsor de esta iniciativa que viene a ins-

talar en el gabinete del ministro de salud un cargo llamado a 
impulsar decididamente la odontología nacional gestionan-
do al más alto nivel muchos de los temas qué se requiere tra-
tar para ir resolviendo problemas que afectan a los colegas, 
y principalmente favoreciendo condiciones para una mejor 
salud oral en la población. De todos de todos nosotros de-
pende que esto no sea flor de un día, sino que quede insta-
lado en la estructura del Ministerio esta dirección nacional y 
que se consolide como un cargo necesario para impulsar las 
políticas públicas relacionadas con la odontología nacional.
Debemos apoyar la gestión del Dr. Mario Villalobos quién por 
lo demás tiene un gran compromiso con la profesión, y una 
historia como dirigente gremial, pues fue Secretario Nacio-
nal y presidente del Tribunal Nacional de Ética de nuestro 
Colegio.

¿Qué esperan como Colegio de esta entidad, de su di-
rector y del Ministerio?
La salud bucal de los chilenos ha sido postergada por tanto 
tiempo que cualquier avance que tengamos en este sentido 
va a sumar. Por de pronto si logramos que el Director Nacio-
nal de Odontología cuente con las condiciones necesarias 
para desplegar las múltiples atribuciones qué le otorga el 
cargo, sin duda podremos sortear varios problemas actuales 
y proyectar hacia el futuro un mejor escenario para el ejerci-
cio de nuestra profesión.
La posibilidad de gestionar el cierre de brechas, tanto de 
recurso humano como de infraestructura, detectadas en el 
sistema público, la capacidad de orientar el quehacer con 
miras al cumplimiento de objetivos epidemiológicos de lar-
go plazo, de implementar modelos de atención de atención 
resolutivos y una adecuada vinculación con las diversas 
instituciones que aglutinan a nuestro medio son desafíos 
permanentes, que deben ser abordados por el Minsal y en 
particular, en nuestro caso, por la DNO.  

EL TrABAjo CoN EL GrEMio
En la actualidad, de un universo que supera los 20 mil 
dentistas, sólo 5 mil de ellos están colegiados (o forman 
parte del Colegio de Dentistas),
- ¿Tiene expectativas de aumentar el número de cole-
giados?
Por cierto, increiblemente a pesar de lo complejo del es-
cenario actual todos los meses hemos tenido ingresos de 
nuevos colegiados. Hemos evaluado de muy buena mane-
ra el comportamiento de las afiliaciones durante este año y 
estamos complacidos de la gran fidelización que mantiene 
la pertenencia al Colegio de Dentistas pues son pocos los 

tomó el timón del colegio de la orden 
cuando la pandemia arreciaba

entrevista #webdental100
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que se han desafiliado y el número de quienes optaron por 
hacer uso de las facilidades que dimos como colegio en or-
den al no pago de algunas cuotas para sortear los meses 
más duros de la pandemia, estuvo dentro de límites bastante 
aceptables 

¿Qué se está haciendo y qué más se puede hacer para 
motivar a las colegiaturas?
Creo que en la medida que nuestra vinculación con el medio, 
por ejemplo con los las agrupaciones de estudiantes en la 
ADEO (asociación de estudiantes de odontología) que aglu-
tina a los diversos centros de alumnos a lo largo del país, 
está permitiendo que se sumen al quehacer de nuestros de-
partamentos en la forma de miembros de número lo cual 
favorece una estrecha relación con el quehacer  diario del 
Colegio.
Adicionalmente estamos reforzando nuestra relación con 
todas las Sociedades Científicas, que siempre han desarro-
llado un gran trabajo y brindado apoyo a la labor del Colegio, 
donde también participan odontólogos no colegiados, don-
de esperamos también que un porcentaje de ellos se en-
canten con el trabajo que desarrollamos y quieran sumarse 
a participar.
En otro ámbito, hemos desarrollado una serie de convenios con 
diversas instituciones que permiten otorgar ciertas ventajas a 
los colegiados. Esta información es amplia y de dificil detalle 
para esta entrevista, pero se encuentra actualmente disponible 
para todos en nuestro sitio web www.colegiodentistas.cl

A nivel gremial, ¿Qué se lograría teniendo más colegia-
dos?
El peso de una organización como la nuestra está dado por 
la cantidad de personas que efectivamente representa, así 
entonces, siempre es conveniente tener la mayor cantidad 
de colegiados posible. En la medida que el colegio se for-
talece en número también mejora su capacidad de realizar 
actividades, de contratar personal o servicios eventuales y 
de disponer de sedes adecuadas para el desarrollo de la ac-
tividad gremial en las distintas regiones del país.
En otro aspecto, esto permite además qué muchos ciru-
jano dentistas del país ofrezcan a la población una opción 
de atención que cuenta con la supervisión ética de su co-
legio profesional, añadiendo una garantía adicional a la 
prestación clínica.

¿Qué les diría a sus colegas no colegiados?
Que los esperamos con los brazos abiertos. Para nosotros 
es vital contar con la mayor cantidad de colegas participan-
do en su Colegio. Favorecer a la profesión con sus capaci-
dades y competencias es una gran oportunidad de creci-
miento y desarrollo para todos.
  
AuToCríTiCA
¿Alguna autocrítica, como institución?
Muchas. En primer lugar, nuestros Estatutos ya no dan cuen-
ta del quehacer actual de la institución ni reflejan adecua-
damente los diversos intereses de participar que existen al 
interior de la misma. Aquí estamos preparando novedades 

interesantes, después del fallido intento de reforma de hace 
un par de años. 

¿Qué le gustaría dejar como legado en el CoLDENT, bajo 
su dirección?
Felizmente ya han podido concretarse varias iniciativas: La 
Dirección Nacional de Odontología, el recién creado Depar-
tamento de Género, el nuevo Código de Ética, la pauta con-
sensuada de Autorización Sanitaria, los convenios firmados 
recientemente con la Cooperativa Nacional Odontológica y 
con una iniciativa que desarrolla Teleodontología, Consolidar 
el equipo de comunicaciones, y aún hay tareas pendientes y 
muy relevantes, a las que hay que estar muy atentos, como 
la modificación del Código Sanitario y el aumento de  pres-
taciones de salud oral que están financiadas a través de Fo-
nasa en su Modalidad Libre Elección.
En todo caso el trabajo y el legado no es de una persona 
sino de todos nuestros directivos en regiones, de los directi-
vos de los diversos Capítulos y Departamentos que confor-
man nuestra estructura; del Consejo Nacional, y en especial 
de la Directiva y de los asesores y funcionarios del Colegio 
que desarrollan un gran trabajo para que cada tarea que 
abordamos llegue a buen término.

Con empuje, garra, ñeque y coraje llegamos al #webde-
ntal100. ¿Qué nos puede decir? 
Ustedes han sido un importante puntal para mantener bue-
nas comunicaciones, transmitir nuestro mensaje y estrechar 
relaciones con las empresas que dan soporte a nuestro que-
hacer. Han revitalizado la profesión desde su relevante rol 
comunicacional. 
Con orgullo hemos visto como vuestro proyecto, bajo el te-
naz e innovador liderazgo de Sebastián, se ha consolidado 
y está en constante crecimiento diversificando sus maneras 
de llegar a nuestra comunidad odontológica nacional. 
Un gran abrazo y felicitaciones.

para nosotros es vital contar 
con la mayor cantidad de colegas 
participando en su colegio. 
Favoreciendo la profesión con 
sus capacidades y competencias
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Cirugía Mucogingival 
de Aumento de Encía 
Adherida y Recubrimiento 
Radicular con Técnica de 
Injerto Gingival Libre

Las deformidades y condiciones mucogingivales, en 
especial las recesiones gingivales, son un grupo de 
afecciones que padece gran parte de la población. 
Existen diversas clasificaciones de recesión gingival, 
tales como Cairo (2011) y Pini Prato (2010), las cuales 
nos ayudaran a determinar nuestra conducta a seguir, 
plan de tratamiento y pronóstico para cada caso. 
En relación a la etiología de las recesiones gingivales, 
existen factores predisponentes (Dimensión apico-co-
ronal disminuida, dimensión vestíbulo/palatino o lingual 
disminuidos y fenotipo gingival) y desencadenantes (ce-
pillado traumático, movimiento ortodóncicos, factores 
iatrogénicos y hábitos lesivos) que pueden favorecer su 
formación. Por otra parte, dentro de las indicaciones 
para realizar el recubrimiento radicular encontramos las 
estéticas, funcionales y preventivas. Con respecto a es-
tas, la mayoría de los pacientes acuden para mejorar la 
estética y/o por motivos funcionales (por ejemplo; sen-
sibilidad dentaria) en la zona afectada.
En la actualidad contamos con diversas técnicas qui-
rúrgicas para tratar las recesiones gingivales, donde es 
importante escoger una técnica que sea predecible a 
largo plazo y que logre satisfacer el motivo de consulta 
del paciente.
El Injerto gingival libre si bien es una técnica amigable 
para el operador que se encuentra en proceso de for-
mación, el principal inconveniente es la estética final 
que se obtiene (color), ya que la mucosa palatina pre-
senta mayor queratinización. Esta técnica presenta dos 
sitios quirúrgicos, uno donante donde se obtiene el in-
jerto de tejido blando y la zona receptora quien recibirá 
dicho injerto.
El procedimiento quirúrgico se inicia con la Profundi-
zación de Vestíbulo en conjunto con la desinserción 
de frenillos aberrantes con el fin de buscar mayor área 
nutricia para nuestro futuro injerto y dar un piso esta-
ble y seguro a nuestro lecho quirúrgico, suturándola a 
periostio en su posición apical final. Posteriormente se 
diseña o demarca la zona que albergará nuestro injerto 
desepitelizando la misma.
Se realiza la preparación del sitio receptor, generando 
una cama perióstica libre de inserciones musculares y 
con un tamaño suficiente para que sea capaz de cum-
plir con el desafío nutricio del Injerto a posicionar. 
Para lograr garantizar que se realice la excéresis de un 
injerto de tamaño suficiente y con un adecuado contor-
no en el área donante (por lo general en zona palatina 
de premolares), se recomienda confeccionar una planti-
lla del sitio receptor para transferirlo al área donante. El 
grosor del injerto gingival libre, según la literatura, debe 
ser de aproximadamente 1,5 – 2 mm de grosor.
Este se debe transferir de manera inmediata al lecho re-
ceptor ya preparado y se estabilizó con Ac. Poliglicólico 
5-0 y 6-0 con puntos de sutura simples y colchonero 
horizontal.
Se aprecia en la foto de control final el Recubrimiento 
Radicular y el aumento de Encía Adherida en la zona 
tratada devolviendo Estabilidad Biológica y Estética a 
la zona, objetivos buscados con la Indicación de esta 
Técnica.

caso clínico #webdental100

Cirujano Dentinsta 
Universidad San 
Sebastián.

Dra. Claudia
O’ Hrens
Comparini

CASO CLÍNICO
Paciente de 27 años, género femenino, sin antecedentes 
médicos relevantes, consulta porque le “molesta su re-
cesión” generada hace 3 años, finalizado tratamiento de 
ortodoncia. Se realizan exámenes clínicos y complemen-
tarios correspondientes; diente 4.1 presenta una recesión  
gingival según Cairo RT1 y Pini Prato B-, además de au-
sencia de encía adherida e inserción alta del frenillo labial 
inferior medio. 
Recopilada toda la información se decide realizar una ci-
rugía de injerto gingival libre para ganar encía adherida en 
sentido apico-coronal.

Fig. 8 Resultado final (11 meses post-cirugía).

Fig. 6 Fotografía post-
quirúrgica (14 días).

Fig. 7 Fotografía post-
quirúrgica (30 días).

Fig. 1 Fotografía Inicial posterior a TPNQ.

Fig. 2 Toma de injerto 
gingival libre palatino.

Fig. 3 Injerto gingival 
libre.

Fig. 4 TFotografía inmediata post-
quirúrgica (Día0).

Fig. 5 otografía post-
quirúrgica (7 días).
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dr. mario villalobos: 
“en una sociedad competitiva, se requiere 
de trabajo en equipo para tener maYores 
posibilidades de éxito” 
LA CrEACióN DE LA DirECCióN NACioNAL DE oDoNToLoGíA (DNo), 
PuEDE SEr CALifiCADA CoMo uNA DE LAS MEjorES, o DE frENTóN 
“LA MEjor NoTiCiA PArA LA oDoNToLoGíA ChiLENA”. ANuNCiADA 
EN SEPTiEMBrE Por EL MiNiSTro DE SALuD Dr. ENriQuE PAriS, hoy 
yA ES uNA rEALiDAD.  LA DNo, ESTArá ENCABEzADA Por uN 
hoMBrE DE LA CASA”… y CoMo ESTE TEMA No PoDíA fALTAr EN 
NuESTrA EDiCióN Nº 100, hABLAMoS CoN Su DirECTor. 

Hasta su nombramiento como Director Nacional de 
Odontología, Dr. Mario Villalobos, cirujano dentista de 
la Universidad de Chile y Magíster en Comunicación Es-
tratégica, se desempeñaba como Director de Salud Co-
munal en La Reina, donde “estaba muy cómodo; pero a 
un ministro es imposible decirle ‘no’. Menos al ministro 
Enrique Paris”, Y se trasladó al Ministerio de Salud.
#webdental_cl conversó con él, en su calidad de primer 
Director Nacional, para saber de “primera mano” qué 
piensa de esta designación y de las tareas que tiene por 
delante este amante de la agricultura, “restaurador” por 
vocación, fanático de Coquimbo Unido, que apuesta a 
la unidad del sector y que tiene entre sus manos la res-
ponsabilidad de la odontología chilena.

¿Director, cuáles son las principales y más urgentes 
líneas de acción, que adoptará la DNo?
Este es un año muy especial por lo que una de nuestras 
tareas prioritarias será velar por la bioseguridad de los 
pacientes,  los profesionales y el personal de apoyo, tan-
to en la red pública como en la privada. También en la 
elaboración de protocolos, fiscalizaciones, acompaña-
miento, educación y apoyo cuando sea requerido.
Respecto del impacto del COVID-19, la lista de espera 
no GES odontológica es aproximadamente un cuarto del 
total, y con la actividad paralizada podemos imaginar el 
verdadero Tsunami de demandas de nuevas atenciones. 
Debemos insistir también en avanzar en las autorizacio-
nes sanitarias, con un carácter más de acompañamiento.
Participaremos en la elaboración de las metas sanitarias 
para la década 2021– 2030, y sería interesante lograr un 
gran acuerdo transversal por la salud oral de este país; 
queremos desarrollar un plan quinquenal, para compro-
meter a las autoridades de las administraciones futuras 
a no abandonar esta línea de trabajo, que el ministro Pa-
ris hoy la ha plasmado con la creación de esta Dirección 

Nacional de Odontología. Será relevante nuestra opinión 
en la actualización del Libro V del Código sanitario, y que 
data desde hace más de 50 años. Nuestra profesión no 
tiene nada que ver con la de hace tantas décadas.

AL MiNiSTro, No
¿Qué pensó cuando el ministro le dijo “Dr. Villalobos, 
usted se hará cargo de esta Dirección”?
Estaba como Director de Salud Comunal en La Reina 
trabajando muy cómodamente, involucrado en grandes 
desafíos. Por eso mi resistencia inicial a migrar. Pero el 
ministro Paris llamo a mi alcalde, José Manuel Palacios, 
y éste me dijo no se le puede decir “no” a un ministro, 
menos en estas circunstancias tan complejas por la pan-
demia; honestamente, conozco al ministro Paris hace 
muchos años y sé de su grandeza, de su preparación 
profesional y calidad humana, por lo que era muy difícil 
resistirse a esta invitación.

A su juicio, ¿faltaba protagonismo de los odontólo-
gos en el MiNSAL?
En el Ministerio hay un grupo profesional muy compro-
metido y dedicado con su trabajo, tal vez han faltado 
colegas con más compromiso político para empujar es-
tos temas; a veces somos muy militantes y en esto hay 
que ser generosos, porque para avanzar se debe hacer 
entre todos. 

Lo QuE ViENE
¿Qué podemos esperar de esta DNo?
Compromiso, dedicación y mucho lobby para que nos 
escuchen y apoyen. Hay un tremendo trabajo intersec-
torial por hacer con distintas instiuciones la red privada, 
parlamentarios y, por supuesto, con los Constituyentes, 
para velar que la Odontología esté debidamente resguar-
dada y consagrada en esa nueva Constitución.

¿Qué espera la DNo del Colegio de Dentistas?
Del Colegio espero apoyo, aunque debo reconocer que 
en lo personal siempre lo he tenido, pero estoy pensando 
en quién me suceda en el cargo cuando yo no esté. Es-
pero lealtad, comunicación expedita y sobretodo pacien-
cia, porque no es posible solucionar los problemas que 
se arrastran por décadas en un lapso breve de tiempo.

¿Qué autocrítica respecto de la profesión, puede ha-
cer usted como autoridad oficial?
Tengo una sola autocrítica que hacer a la profesión y 
me incluyo en ella. Nuestra respuesta para adaptarnos 
a los nuevos tiempos ha sido extremadamente lenta; no 
supimos leer lo que se venía, nuestra cultura de traba-
jo individual nos ha pasado la cuenta en una sociedad 
muy competitiva, que requiere de trabajo en equipo para 
tener mayores posibilidades de éxito. Por décadas los 
odontólogos hemos sido lobos solitarios.  

Con “empuje, y coraje” llegamos al #webdental100. 
¿Qué nos puede decir?
Muy agradecido por su entrevista y la oportunidad que 
me brinda para comunicarme con toda la comunidad 
odontológica, felicitaciones por su edición número 100 y 
éxito en las 100 que se vienen   por delante. 

director nacional de odontología del ministerio de salud

entrevista #webdental100

Dr. Mario Villalobos.
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Por los que estuvieron, por los que están, por los que estarán... y 
¡PORQUE SIEMPRE PODAMOS!



rEPorTE DE CASo
Debido a los tratamientos que se realizan, la respuesta defensiva del paciente 
se ve alterada, por lo que es importante eliminar todos los focos infecciosos 
del paciente previo a su tratamiento oncológico. La terapia odontológica pre-
ventiva en estos pacientes implica exodoncias y acciones clínicas restaurati-
vas, además dientes con pronóstico periodontal o endodóntico dudoso deben 
ser eliminados de la cavidad oral, lo que produce en el paciente una pérdida 
dentaria severa. Es en estos casos donde la rehabilitación con implantes den-
tales toma un papel fundamental para solucionar las alteraciones de la región 
maxilofacial, pero generando reparos en su utilización en aquellos pacientes 
que han tenido compromiso oncológico en la región o en aquellos que estén 
con un tratamiento antiresortivo (bifosfonatos).
El uso de bifosfonatos, es uno de los tratamientos que pueden recibir los 
pacientes oncológicos, son un grupo de fármacos análogos del pirofosfato 
inorgánico y los más empleados en los procesos donde hay que corregir la re-
sorción ósea, la osteoporosis relacionada con la menopausia y las metástasis 
óseas en el tratamiento de hipercalcemias en ciertos tipos de cáncer.
El reporte de caso que se presenta a continuación es enfocado en la resolu-
ción de prostodoncia de la paciente M.P, mujer, 54 años, receptiva, con ante-
cedentes de cáncer de mama, tratada con quimioterapia y radioterapia, dada 
de alta el año 2018, paciente desdentada parcial, sin compromiso periodontal, 
múltiples restauraciones, mordida vis a vis, diente 1.1 con restauración infiltra-
da y tratamiento endodóntico deficiente sin viabilidad de rehabilitación (fig. 1). 
Además de encontrarse comprometida afectivamente por su experiencia de 
cáncer y el daño oral presente. 

rAzoNAMiENTo CLíNiCo
Nos encontramos ante la situación clínica de una paciente con antecedentes 
de cáncer, con la necesidad de recuperarla afectivamente, mejorar su calidad 
de vida y estética, con tratamientos mediante implantes, efectivos y de buena 
base científica.
Al evaluar los riesgos asociados, se consideró la posibilidad de que a futuro 
requiera tratamiento antiresortivo, como bifosfonatos, con las consecuencias 
que ya conocemos y la evidencia ha mostrado. En este caso, la paciente pre-
senta controles de manera regular y no se reportan factores de riesgo relevan-
tes al momento de la cirugía. El tratamiento mediante implantes en casos de 
pacientes con tratamiento vigente con antiresortivos, específicamente aque-
llos que se administran por vía venosa, está contraindicado, pero la informa-
ción no es clara en relación con pacientes rehabilitados con implantes en el 
pasado y que requieran este tratamiento a futuro.
En consideración a la solicitud de la paciente, habiéndole indicado los pro y con-
tras del tratamiento integral, se decide rehabilitar con implantes los dientes fal-
tantes y diente 1.1 con indicación de extracción por compromiso endodóntico. 

EN PACiENTES oNCoLóGiCoS, iNDEPENDiENTE DE Su oriGEN, CoNLLEVA uN TrATAMiENTo DE ALTA DEMANDA PErSoNAL 
y fAMiLiAr, iNCLuyENDo CiruGíAS, rADio o QuiMioTErAPiA.

Rehabilitación oral con el sistema 
de implantes BLX en paciente con 
antecedentes de radioterapia y 
quimioterapia por cáncer de mama 

Lo fundamental en este caso, es lo-
grar una rehabilitación que asegure 
estabilidad de la cresta ósea marginal 
y un sello biológico en la zona de te-
jidos blandos con la máxima estabili-
dad en el tiempo para reducir la op-
ción de peri-implantitis a futuro.
Se indica, por las características clí-
nicas y sistémicas del paciente, tra-
tamiento con implante BLX de Strau-
mann por su superficie Hidrofílica 
SLActive, superficie clínicamente 
probada para acelerar la cicatrización 
ósea, proporciona un área de super-
ficie accesible más grande para una 
mayor adsorción de las proteínas 
sanguíneas, también se ha obser-
vado una mayor diferenciación de 
los osteoblastos y un aumento en la 
producción de osteocalcina proteica 
para la formación de hueso, así como 
una estimulación del crecimiento de 
los vasos sanguíneos, esta superficie 
permite una tasa de éxito alta incluso 

caso clínico #webdental100

Fig. 1: imagen inicial de la paciente M.P.

(Sigue en página 16)

Cirujano Dentinsta 
con Especialización 
en Implantología 
Bucomaxilofacial, 
Universidad de Chile. 
Especialista en 
Periodoncia, Universidad 
de Chile.

Dr. Jaime 
Acuña D’Avino
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en pacientes con antecedentes de cáncer en región maxilofacial. Además, el 
diseño de la plataforma protésica única y su interfaz con un pilar protésico 
con característica de cono morse, la cual disminuye los micro movimien-
tos, presencia de platform switch, la cual disminuye el riesgo de pérdida 
ósea crestal por desplazar la unión implante-pilar de la cresta ósea, esta-
bleciendo un sellado en el tejido blando, impidiendo microfiltraciones en la 
proximidad del tejido óseo.
De un punto de vista protésico y con el objeto de lograr un sello biológico 
más estable, la rehabilitación unitaria se realiza sobre un pilar transmucoso 
(pilar SRA), que evita el retiro de tornillo de cicatrización repetitivamente en 
la fase de rehabilitación y que permite que la unión de la corona sea con un 
pilar a la altura de la mucosa crestal y no subgingival como sería a nivel del 
implante, mejorando la predictibilidad del tratamiento.
El paciente al alta fue incorporado al programa de mantención para con-
troles seriados en el tiempo, asegurando un correcto control de su higiene 
y así disminuir al máximo los riesgos de complicaciones de tipo biológicas 
como sería peri-mucositis o peri-implantitis

Procedimiento clínico
Se procede bajo anestesia local y con sedación E.V. a realizar la exodoncia 
atraumática del diente 1.1, se realiza acondicionamiento alveolar e irriga-
ción con solución fisiológica, no se realiza curetaje en la zona de tabla 
vestibular para disminuir riesgo de reabsorción en su zona más coronal. 
Se utilizó una guía quirúrgica no estricta, con protocolo secuencial de fre-
sas Velodrill™ a 800 y 600 rpm, fresado a baja temperatura desde la fresa 
piloto a la fresa final, que acorta el tiempo de intervención, minimiza la 
generación de calor y evita el sobrecalentamiento de las estructuras cir-
cundantes (Fig. 2). Comprobación de posicionamiento tridimensional del 
implante (Fig. 3)
Se instaló implante BLX de 3,75 mm de diámetro y 12 mm de largo (Fig. 4). 
Se logra estabilidad medida en torque superior a 35Ncm. 
Instalación de pilar recto SRA de altura 3,5mm. 
Posteriormente se rellena el GAP que se presenta entre alveolo e implante 
con xenoinjerto Cerabone™, acompañado con un protocolo de L-PRF, se 
instaló una membrana de PRF como sello en el GAP para evitar pérdida del 
sustituto óseo (Fig. 5). 
De manera inmediata se confecciona una corona atornillada al pilar SRA 
realizada en PMMA, para mejorar el perfil de emergencia futuro. (Fig. 6)
Se realizó controles (Fig. 7) hasta cumplir tres meses, posteriormente se 
personalizó el perfil de emergencia logrado, tomando impresiones a cubeta 
abierta con la precisión de la conexión, siguiendo protocolo convencional 
de impresiones y confección de corona definitiva, ajuste, prueba de color, 
posterior instalación definitiva de corona cerámico metálica atornillada a 
pilar SRA (Fig. 8 A-B).

Conclusiones
1. tratamiento con bifosfonato oral) se 
recomienda el uso de rehabilitación a 
nivel de pilar y no de implante, para 
mejorar la predictibilidad del trata-
miento.
2. La selección de implante y diseño 
protésico debe estar siempre en re-
lación con la situación clínica, condi-
ciones sistémicas del paciente y esti-
lo de vida.
3. El paciente debe ingresarse a un 
programa de mantención periodontal, 
con controles periódicos y anuales.

Fig. 2: inicio de 
osteotomía y 
protocolo de fresado. 
Fresa inicial 1,6 
mm de la caja BLX 
Straumann.

Fig. 3: comprobación 
de posicionamiento 
tridimensional para 
inserción de implante 
3,75x13 mm en zona 
diente 1.1, respetando 
las zonas de 
seguridad, generando 
GAP en vestibular 
para posteriormente 
completar, logrando 
4 mm de espesor 
mejorando nuestra 
estabilidad de tejidos 
duros y blandos.

Fig. 4: inserción de 
implante 3,75 x 13 mm 
en zona diente 1.1, 
instalación inmediata 
con torque mayor a 
35 Ncm.

Fig. 5: instalación 
de pilar protésico 
SRA, con Xenoinjerto 
Cerabone™ tipo 
sticky bone con L-PRF 
en GAP vestibular y 
membrana de PRF 
sobre el sustituto óseo. 

Fig. 6: Instalación 
de corona provisoria 
atornillada al pilar 
SRA confeccionada en 
PMMA.

Fig. 7: control a las 8 
semanas. 

Fig. 8 A: Instalación de 
corona definitiva vista 
fontal.

Fig. 8 B: Instalación de 
corona definitiva vista 
oclusal.
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experiencia de compra 
distinta, segura y confiable
Dr. frANCiSCo BuToroViC, fuNDADor y DirECTor CoMErCiAL DE LA EMPrESA 
PrESENTó LA PLATAforMA LoGíSTiCA iMPrESCiNDiBLE PArA LAS CLíNiCAS 
oDoNToLóGiCAS, CoN uN DiSEño EN LA ExPEriENCiA DE CoMPrA y LoGíSTiCA
QuE ASEGurA SEGuriDAD EN ToDo EL ProCESo DE CoMPrA y DESPACho 
ESPECiALizADo DE SuS ProDuCToS.

¿Cómo nace DENTiNET?
DENTINET nace para entregar una solución a aspectos de gestión no bien resuel-
tos en clínicas odontológicas. Tras dos años de desarrollo, tenemos una propues-
ta innovadora que contribuye a la administración de las clínicas, desde el área de 
gestión de compra. 

¿Qué es para ti un e-Commerce?
Un e-Commerce es una experiencia de compra distinta; es un nuevo con-
cepto de compra, que debe cumplir ciertos requisitos: integrar un sitio fácil de 
navegar, un sistema de logística robusto y un equipo de venta siempre disponi-
ble. Esto permite entregar seguridad en todos los procesos de la compra, y 
el despacho especializado de los productos, dada su dedicada naturaleza. Eso, 
marca la diferencia.

¿Qué es la gestión de compra?
La gestión de compra es la capacidad para prever y organizar las necesidades 
en la adquisición de insumos de manera eficiente. Conocer stock de inventario, 
tiempos de duración, rendimientos por paciente, son conceptos claves para lle-
var buena gestión. Deseamos contribuir educando en esta área por medio de 
nuestras redes. Este concepto es nuestra piedra angular, que se desprende de un 
concepto mayor, que es la organización en su sentido más amplio.

¿Qué hace distinto a DENTiNET de la competencia?
Lo podemos desglosar en 5 puntos claves: Proceso de compra con flujo 100% 
digital, vía plataformas integradas, todo automatizado. Precios iguales en todo 
Chile. Con eso evitamos la reventa en su proceso. Entrega promedio 72 hrs. a 
todo Chile y 24 hrs. en Santiago. La orden llega en tiempo real a las bodegas de 
Blue Express, que despacha rápidamente a todo del país. Compra centralizada. 
Tenemos líneas complementarias para una compra centralizada, cotizando en un 
solo lugar.  Experiencia de compra ágil, cómoda y sin contacto. La conducta 
de compra ahora es remota y sin contacto, por lo eficaz en sus procesos de 
venta y distribución. Este concepto lo llevamos al rubro odontológico con nues-
tra plataforma. Entendemos que el proceso de cambio es paulatino, por lo que el 
proceso siempre puede ser acompañado por nuestros ejecutivos de venta, que 
están 100% en línea.

¿Cómo se sienten respecto a la 
competencia?
Sabemos que la competencia es fuer-
te, que lo hacen muy bien y que llevan 
años en el mercado; tienen la confianza 
de la gente y eso es muy positivo. Sin 
embargo, creemos ser un comple-
mento a esta oferta actual, siendo un 
agente de cambio en la forma de ope-
rar en el mercado odontológico. 

¿Cuáles han sido los puntos débiles 
que han detectado en la industria, y 
cómo tienen pensado mejorarlos?
DENTINET, tiene su stock e inventario 
en línea y en tiempo real. Lo que se 
ofrece en el sitio, está en stock. Enten-
demos que ninguna tienda puede tener 
todo el universo de productos para la 
práctica odontológica, por ello nos en-
focamos en tener lo que el dentista usa 
a diario, la idea es hacerlo simple.

¿Cómo Blue Express contribuye a la 
gestión de los pedidos hechos por la 
plataforma?
Es nuestro gran aliado. Es una empresa 
líder del país en servicios de distribución 
y logística. DENTINET posee un siste-
ma llamado FULFILLMENT, con el que 
manejan nuestras bodegas. Su misión 
es llegar a tiempo a todo el país, y su-
mamos el seguimiento en línea de las 
compras, con el que estamos al tanto 
de dónde se encuentra cada despacho. 

¿Cuáles han sido sus principales de-
safíos?
Desde el punto de vista operacional, 
crear un flujo de trabajo digital. Nos 
vimos enfrentados a un mundo nuevo, 
en el que creemos ser pioneros. El te-
ner un inventario externalizado en esta 
industria no es nada fácil, y ha requeri-
do el entrenamiento constante de todo 
el equipo como también del equipo de 
Blue Express. Por el lado de nuestros 
clientes, el desafío es convertirnos en 
su opción de compra. Eso, sin dudas, 
uno de los principales desafíos que 
tenemos día a día. Y la respuesta has-
ta ahora ha sido muy buena. Los co-
mentarios de nuestra tienda Online son 
excelentes, en el sentido de que tiene 
un diseño de fácil navegación y con los 
insumos precisos para el día a día de 
la actividad odontológica. Eso nos ha 
llevado a establecer un slogan que nos 
hace mucho sentido: 
Somos un e-Commerce diseñado 
por odontólogos para odontólogos.

tienda online diseñada por odontólogos para odontólogos

e-commerce #webdental100

dentinet

Cirujano Dentista.
Especialista en Implantología BMF.
Magister en Salud.
Fundador de DENTINET.

DR. FRANCISCo BuToRoVIC

www.dentinet.cl

youtube.com/WebDentalChile
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EL rESPETo y LA CrEDiBiLiDAD SE GANAN CoN SEriEDAD, 
TrABAjo hoNESTo y MuCho ESfuErzo. hABLAr DE uN 
CENTENAr DE EDiCioNES ES DECir QuE DurANTE LA MiSMA 
CANTiDAD DE MESES SiEMPrE SE hizo uN TrABAjo SErio, 
rESPoNSABLE y CoN CAriño, Cuyo oBjETiVo fuE, ES y SErá 
SEr uN rEfErENTE DE LA oDoNToLoGíA EN ChiLE… y SE LoGró… 
¡ y CoN CrECES!

un gran hito del periódico de odontología

o es usual conocer un proyecto editorial exitoso en su 
origen. Y, por ende, hablar de este tipo de emprendi-
mientos, tampoco es trivial.
Sin embargo, puedo decir que tuve el honor de conocer 
el nacimiento de webdental.cl, y también la posibilidad 
de integrarme en algún momento de su existencia, gra-
cias a la invitación de Sebastián jiménez, su creador, 
y que, por cosas de la vida, no se concretó.
¿Qué puedo decir entonces? Bueno, primero que 
todo, quiero felicitar a sus iniciadores, a Sebastián y 
a su mujer Sofía, por tantos años de esfuerzo, coraje, 
perseverancia y tolerancia. 
Vengo del mundo de los diarios, las revistas, de los im-
presos en general y he visto a lo largo de mi carrera 
nacimientos y fracasos de muchos proyectos edito-
riales. Un variopinto de ellos. Y también he seguido la 
trayectoria de Sebastián y su gran proyecto de vida, 
#webental_cl.
Comenzó como una tesina para obtener el posgrado 

100 meses 
de coraje y 
de cariño
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columna del tata #webdental100

que cursamos hace ya unos 11 años, en la Universidad 
de Chile, oportunidad en el que, si no me equivoco, fue 
el único alumno que presentó un trabajo que lo llevó a la 
práctica y que ya persiste por 100 números. ¡y de qué 
manera!
En sus inicios, era un blog con temas odontológicos al 
que muchos no le vieron mayor futuro. Pero las ganas, 
la perseverancia y el apoyo que tuvo en sus orígenes se 
ven plasmados hoy, en un producto consolidado, que 
sortea los vaivenes de la actividad y que tiene para mu-
chos números más, de la mano firme que lo guía.
¿Qué lo sustenta? Sin dudas, la seriedad que le im-
primió como sello desde un principio para escribir te-
mas del área de la odontología, lo que le trajo consigo 
el respeto del gremio de los dentistas a este irreverente 
periodista que irrumpió en el mercado con un producto 
editorial que hacía falta.
En la actividad humana, la reputación y la credibilidad se 
ganan con seriedad, trabajo honesto y mucho esfuerzo. 
Hablar de 100 ediciones es lo mismo que decir que du-
rante cien meses se trabajó con ahínco, con el objetivo 
de entregar los mejores contenidos y ser un referente de 
la Odontología en Chile. Pasado este tiempo, quien diga 
que el objetivo no se logró, lo invito a revisar su historia.
El respeto del gremio de este “Periódico de odonto-
logía” -con Sebastián como líder- se ganó a punta de 
trabajo duro, coraje, perseverancia y mucho amor por lo 
que hace, sentimiento que logra traspasar a su equipo 
de trabajo.
En particular, tras 10 años, nos volvimos a encontrar con 
@jimenosky y de nuevo me invitó a colaborar en este ya 
consolidado medio de comunicación, del que me he ido 
empapando, conociendo más, aprendiendo a quererlo y 
a conocerlo. ¡Es todo un mundo!
En síntesis, hablar de #webdental_cl es hablar de per-
severancia, mucho cariño por el trabajo, profesionalis-
mo a toda prueba, respeto hacia sus colaboradores, pa-
ciencia… mucha paciencia y una constante hambre por 
renovarse para, cada día, entregar el mejor producto, 
con mejores contenidos a sus lectores, a las empresas 
que lo apoyan y a todos quienes creyeron y siguen cre-
yendo en él.
100 ediciones de #webdental. No parece muy signi-
ficativo quizás. Pero para quienes sabemos lo que ha 
significado en la historia de vida de Sebastián y Sofía 
y por extensión a quienes colaboraron y colaboran con 
ellos, son un hito tremendamente importante y que no 
se logra todos los días.
Estoy seguro de que los próximos 100 Periódicos de 
odontología tendrán la misma impronta que el número 
uno: Cariño, mucho cariño y muchas ganas por hacerlo 
cada edición mejor.
Mis respetos a #webdental_cl, mi casa por ahora, mi 
admiración por Sebastián y su equipo y mucha fuerza 
para lo que se viene…

…Y como dice mi jefecito ito ito:, 
¡Vaaamos, tenemos equipo! ¡Que siga el roCK!Por Gabriel Brito
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