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EDITORIAL [laY

Sebastian Jiménez P,
@jimenosky

Director Ejecutivo
Webdental.cl - Salud y Vida TV

Y LLEGAMOS
A LA EDICION

100...

¢QUE TAL?

legd el dia, estamos nerviosos, pero
contentos. Es un hito importante para el equipo,
sobre todo por las condiciones en las que lle-
gamos al nimero 100. En un pais inmerso en
una pandemia planetaria, un clima de agitacion
social y, en definitiva, un mundo en una etapa de
cambios profundos, los que aun no podemos ni
siquiera imaginar cudles seran sus derroteros.
Sin embargo, este palmarés no es solo nuestro.
Si esta leyendo esta edicién, es porque Usted
(si... USTED), es parte importante y fundamen-
tal de esta aventura, iniciada como un blog de
noticias odontolégicas en un lejano 2008, para
luego pasar a la proeza de entregar un boletin
impreso gratis, a partir de 2011.

Desde esos anos, nos he-

mos sentido acompafados,

( J
respaldados y queridos. G rq CI q s
Dentistas, sociedades de [}

especialidad, asociaciones
cientificas y gremiales, uni-
versidades,

Ignacio, gracias Ledn, gracias vikingos!
Hablar del equipo que actualmente trabaja en
la materializacion mes a mes de este, nuestro
Periddico de Odontologia, es hablar de calidad.
Pero no solamente profesional. Hablamos de
esa cualidad humana que hizo que compren-
dieran que el objetivo que nos planteamos los
que lo iniciamos no era sélo comercial, aspecto
muy importante, por cierto, pero que en defini-
tiva pasaba a un importantisimo segundo lugar,
para dar paso al de trabajar, hacer, impulsar un
lugar donde desarrollar libre, pero comprome-
tidamente y con carifio profundo, un producto
que reflejara la alegria, el orgullo y el deseo de
éxito apasionado que todos albergamos en el
corazébn. No me canso
de repetirselos, aunque
parezca majadero: jTene-
mos equipo! jVamos con
todo... Gracias!

¢ Qué se viene para el futu-

[ J
estudiantes; G rq CI a s ro? ¢ Alguien lo puede decir
empresas dedicadas al ru- ® ® ® con certeza? Claro que no.

bro; particulares que hacen
de la Odontologia no sélo un

i |
medio de vida, sino que SU G rq CI q s
vida, nos siguen, aun en las ®

circunstancias mas adver-

sas, apoyando y alentando. A todos ustedes,
que son parte de nuestro mundo, jgracias!
Mucha agua ha pasado bajo el puente y un
buen nimero de manos amigas nos han ayu-
dado en su momento para sacar adelante este
producto editorial, con el sélo objetivo de que
siempre sea de calidad. A todos ellos, tam-
bién nuestro agradecimiento (ustedes saben
quienes son). Y sin duda, los agradecimientos
mas profundos se los debo a mi compariera,
“la jefa” que no sdélo es eso, sino que también
la gran aliada en este emprendimiento, el que
ha ido creciendo continuamente. Ella es la que
me soporta y, por qué no decirlo, sostiene a
@webdental_cl, con su entusiasmo, su perse-
verancia, amor, carifio y fe jGracias Sofi!

El otro motor de esta gran empresa son mis hi-
jos, por los que el gran esfuerzo que demanda,
sobre todo en épocas dificiles, sacarlo adelante
todos los dias, se hace mas liviano. jGracias

Pero si podemos afirmar
que el compromiso para
editar el N° 101, desborda,
con entusiasmo, con cari-
fo. Porque, en definitiva,
llegar a este momento, fue una consecucion de
pasos, de ir uno a uno y asi lo seguiremos ha-
ciendo hasta llegar al 200... o al mil.

¢ Quién sabe?

Nuestro compromiso, declarado en el N° 1 de re-
unir al mundo odontolégico, esta intacto. La pre-
misa de que “webdental.cl la construimos en-
tre todos”, sigue tan vigente como el primer dia.
Entonces, no nos queda mas que renovar la invi-
tacién lanzada en la ocasion: Sigamos juntos...
@webdental_cl lo hacemos entre todos...

Y repito lo que escribi en noviembre de 2011:
“iLa verdad es que para nosotros se sigue
cumpliendo un sueno... el sueno de reunir al
mundo odontoldgico!”

iQue siga el ROCK!
Por los préoximos 100 niimeros... y

“porque siempre podamos”.
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ACTUALIDAD

www.sociedadortodoncia.cl

Dra. Caterina Pruzzo

Primera Mujer Presidente de la Sociedad de Ortodoncia de Chile
(Periodo 2021-2022)

Y CON UN 100% DE APROBACION EN LOS VOTOS:

HISTORICA ELECCION DE
LA PRIMERA PRESIDENTA
EN LA SOCIEDAD DE
ORTODONCIA DE CHILE

LA DRA. CATERINA PRUZZO FUE UNGIDA COMO LA PRESIDENTA DE LA SORTCH Y SU
ELECCION MARCA UN HITO HISTORICO POR DOS RAZONES: FUE ELECTA
POR EL 100% DE LOS VOTOS Y ES LA PRIMERA MUJER QUE OCUPA TAN ALTO CARGO

EN DICHA ENTIDAD.
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Como un “hecho que marcara nuestra historia”, fue infor-
mado por parte de la Sociedad de Ortodoncia de Chile, la
conclusion del proceso mediante el cual se eligié el directo-
rio que regira los destinos de la organizacién cientifica en el
periodo 2021-2022, en el que resulté proclamada como su
presidenta la Dra. Caterina Pruzzo.

El proceso eleccionario, llevado a cabo este 11 de noviem-
bre, finalizd con un 100% de aprobacion en los votos en fa-
vor de la profesional, lo que fue calificado como “un hecho
que marcara la historia de nuestra sociedad, pues la Dra.
Pruzzo sera -a partir de enero de 2021- la primera mujer en
ocupar el cargo de presidente”.

En su primer discurso -como presidenta electa- Dra. Cate-
rina Pruzzo sostuvo que: “En estos tiempos de tan grandes
cambios y tanta vulnerabilidad, nos hemos comprometido
a cuidar y enaltecer la ortodoncia, pero también a defender
el ejercicio profesional de todos nuestros socios. Junto al
Comité de Educacion de Posgrados (C.E.P.O), seguiremos
en nuestra cruzada de mejorar la educacion de la Ortodon-
cia en Chile, revisando los contenidos de los programas de
postgrado con el fin de que nuestra especialidad no pierda

areas de ejercicio, como -por ejemplo-
la ortopedia y otros interdisciplinarios,
como la apnea, trastornos del suefio y
trastornos temporomandibulares”.

¢Quién es la nueva presidenta de
SORTCH?

La Dra. Caterina Pruzzo Chandia es
Cirujano Dentista de la Universidad
de Chile, con dedicacion exclusiva en
Ortopedia y Ortodoncia Dentomaxilo-
facial.

Cursé sus estudios de postgrado en la
Universidad Pierre et Marie Curie, en
Francia y en la Universidad de Chile.
Es Miembro activo de la Sociedad de
Ortodoncia de Chile (SORTCH), donde
ejercié el cargo de Vice-Presidente y
actualmente es Consejero del Comité
de Etica.

Es Miembro de la American Asociation
of Orthodontists (AAO), de la World Fe-
deration of Orthodontists (WFO), de la
Roth-Williams International Society of
Orthodontists (RWISO) y de la Socie-
dad Mundial de Ortodoncia Lingual.
Ha participado en conferencias en
Latinoamérica y ha presentado casos
clinicos en congresos en ltalia, USA y
Canada.

PALABRA DE LA PRESIDENTA

La SORTCH ha crecido en nimero de
socios a lo largo de todo el pais y por
ello al mismo tiempo se ha ido comple-
jizando su estructura tanto administrati-
va como operativa. Por otro lado, esta-
mos en tiempos de grandes cambios y
vulnerabilidad donde nuestra especiali-
dad y el ejercicio de ésta también esta
siendo afectada. Por ello creo que es
fundamental apoyar y guiar a nuestro
Directorio, el cual ha demostrado una
gran capacidad de adaptacion, aper-
tura de mente y visién a largo plazo y
poder tomar decisiones correctas en
el momento oportuno. Otro motivo es
mi compromiso de mantener la solidez,
unién y prestigio que posee la SORTCH
tanto en el pais como en el extranjero la
cual se gano a través de estos 80 afios
gracias a la eficiente y desinteresada
labor de los Directorios precedentes.
Eso no se gana de un dia para otro, son
afios de lucha en enaltecer la Ortodon-
cia y cuidar el ejercicio profesional de
sus especialistas. Por ello tan impor-
tante es transmitir este “compromiso
y sentido de pertenencia” alos mas j6-
venes Yy que valoren a “SU Sociedad”.
Creo que la Sociedad de Ortodoncia
tiene una madurez y evolucién para te-
ner un liderazgo femenino o masculino.
Creo que esta opcién de ser Primera
mujer Presidenta se dio mas por con-
fianza, conocimiento y trayectoria en mi
caso y no como bastién de género.

o facebook.com/webdentalchile O twitter.com/webdental_cl ° youtube.com/WebDentalChile @ webdental_cl




D) EXPERT CEPILLO

(D CABEZAL COMPACTO (18MM) «—

Permite llegar con mayor precision a

las zonas de dificil acceso, como los
molares posteriores en donde se

acumula gran cantidad de placa.

@ FILAMENTOS ULTRA SUAVES
ULTRA DENSAS + MICRODIVIDIDAS
+ REDONDEADAS
Filamentos redondeados ultra suaves

con tecnologia de puntas microdivididas

@ FILAMENTOS UNIFORMES (9000 micro filamentos) que generan
( PERFIL RECTO) penachos ultra densos, los que permiten

Filamentos cortados al mismo nivel y Bl acoieiicaz y gentil.
direccidn, lo que permite barrer de

mejor manera con los alimentos y la

placa que se asientan en tus dientes y

encias.
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3 MANGO ERGONOMICO

Y ANTIDESLIZANTE * FILAMENTOS INDICATOR

. . Se decoloran a medida que se usan para
Mejor agarre y comodidad para

e . . indicar cuando es tiempo de cambiar
movimientos mas precisos y certeros,

A . . | tu cepillo.
evitando asi posibles traumatismos.
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AY] ENTREVISTA

TOMO EL TIMON DEL COLEGIO DE LA ORDEN
CUANDO LA PANDEMIA ARRECIABA

Dr. Patricio Moncada:
"La atencion electiva
necesita de unao
sociedad que funcione
ordenadamente”

INTENSOS SON LOS DIiAS QUE VIVE EL PRESIDENTE
DEL COLEGIO DE CIRUJANO DENTISTAS DE CHILE
DESDE QUE ASUMIO COMO LIiDER. SIN EMBARGO,
HASTA AHORA PARECE HABER SORTEADO CON
EXITO LOS ESCOLLOS EN EL HORIZONTE. AUNQUE
RECONOCE QUE EL TRABAJO EN EQUIPO FUE
FUNDAMENTAL PARA ESE LOGRO. DE ESO Y MAS
HABLO CON #WEBDENTAL, EN SU EDICION Ne 100.

U n particular y movido periodo enfrenta el presidente del
Colegio de Cirujano Dentista, Dr. Patricio Moncada, cirujano
dentista con especialidad en Odontopediatria de la Univer-
sidad de Concepcion, quien a mediados de este afio tomd
las riendas del Colegio de la Orden.

Pero junto a las las negativas consecuencias de la pandemia
del Covid-19 y el estallido social, también ha tenido satis-
facciones, como el hecho de que, en su periodo, se cred la
tan ansiada Direccion Nacional de Odontologia (DNO), en
el Ministerio de Salud, aunque reconoce que no es un logro
particular, sino que del colectivo del Colegio, “que desarro-
lla un gran trabajo para que lo que hacemos llegue a buen
término”.

Dr. Moncada, Magister en Salud Publica y diplomado en
Bioética, Alta Direccion de Redes y Direccion de Centros de
Salud, conversdé con #webdental, en su edicion nimero 100,
para entregar su vision sobre el momento tan particular que
se vive en Chile, y en el cual le tocé “timonear” la organiza-
cién gremial.

¢Dr. Moncada, como ha sido hacerse cargo del Colegio
en esta época tan particular, con una pandemia de por
medio y agitacion social?

Ha sido un periodo especialmente complejo y que ha afec-
tado profundamente a nuestra profesion, en particular para
quienes se desempefian en el mundo privado. La atencion
electiva en salud requiere de una sociedad que funciona or-
denadamente. El estallido social que vivimos desde octubre
de 2019 ya produjo una merma considerable en los ingre-
sos de muchas consultas privadas. La pandemia vino a dar
el golpe de gracia pues para muchos la atencién tendi6 a
cero y el desconocimiento sobre los reales alcances de esta
amenaza hizo que se tomaran medidas muy estrictas en un
intento por disminuir los riesgos de contagio y eventuales
complicaciones graves o fatales.

En otro aspecto, la vida interna de nuestra asociacién gre-
mial llamada Colegio también tiene aspectos qué deben
resolverse, que estan en manos de la justicia debido a la de-
nuncia respecto a la legalidad del ultimo proceso electoral.
Estamos confiados en que la justicia nos daré la razén y que
podremos continuar trabajando en beneficio de los temas
que la profesion necesita.

LO QUE VIENE CON LA DNO

¢Qué le parece que por fin se haya hecho realidad una
Direccién Nacional de Odontologia?

Me parece una gran noticia para la profesion. Nuestro Cole-
gio fue el principal impulsor de esta iniciativa que viene a ins-

talar en el gabinete del ministro de salud un cargo llamado a
impulsar decididamente la odontologia nacional gestionan-
do al mas alto nivel muchos de los temas qué se requiere tra-
tar para ir resolviendo problemas que afectan a los colegas,
y principalmente favoreciendo condiciones para una mejor
salud oral en la poblacion. De todos de todos nosotros de-
pende que esto no sea flor de un dia, sino que quede insta-
lado en la estructura del Ministerio esta direccién nacional y
que se consolide como un cargo necesario para impulsar las
politicas publicas relacionadas con la odontologia nacional.
Debemos apoyar la gestidn del Dr. Mario Villalobos quién por
lo demas tiene un gran compromiso con la profesion, y una
historia como dirigente gremial, pues fue Secretario Nacio-
nal y presidente del Tribunal Nacional de Etica de nuestro
Colegio.

¢ Qué esperan como Colegio de esta entidad, de su di-
rector y del Ministerio?

La salud bucal de los chilenos ha sido postergada por tanto
tiempo que cualquier avance que tengamos en este sentido
va a sumar. Por de pronto si logramos que el Director Nacio-
nal de Odontologia cuente con las condiciones necesarias
para desplegar las mdltiples atribuciones qué le otorga el
cargo, sin duda podremos sortear varios problemas actuales
y proyectar hacia el futuro un mejor escenario para el ejerci-
cio de nuestra profesion.

La posibilidad de gestionar el cierre de brechas, tanto de
recurso humano como de infraestructura, detectadas en el
sistema publico, la capacidad de orientar el quehacer con
miras al cumplimiento de objetivos epidemioldgicos de lar-
go plazo, de implementar modelos de atencion de atencion
resolutivos y una adecuada vinculacion con las diversas
instituciones que aglutinan a nuestro medio son desafios
permanentes, que deben ser abordados por el Minsal y en
particular, en nuestro caso, por la DNO.

EL TRABAJO CON EL GREMIO

En la actualidad, de un universo que supera los 20 mil
dentistas, s6lo 5 mil de ellos estan colegiados (o forman
parte del Colegio de Dentistas),

- ¢Tiene expectativas de aumentar el nimero de cole-
giados?

Por cierto, increiblemente a pesar de lo complejo del es-
cenario actual todos los meses hemos tenido ingresos de
nuevos colegiados. Hemos evaluado de muy buena mane-
ra el comportamiento de las afiliaciones durante este afio y
estamos complacidos de la gran fidelizacién que mantiene
la pertenencia al Colegio de Dentistas pues son pocos los

o facebook.com/webdentalchile O twitter.com/webdental_cl ° youtube.com/WebDentalChile @ webdental_cl
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que se han desafiliado y el nimero de quienes optaron por
hacer uso de las facilidades que dimos como colegio en or-
den al no pago de algunas cuotas para sortear los meses
mas duros de la pandemia, estuvo dentro de limites bastante
aceptables

¢Qué se esta haciendo y qué mas se puede hacer para
motivar a las colegiaturas?

Creo que en la medida que nuestra vinculacion con el medio,
por ejemplo con los las agrupaciones de estudiantes en la
ADEOQ (asociacién de estudiantes de odontologia) que aglu-
tina a los diversos centros de alumnos a lo largo del pais,
esta permitiendo que se sumen al quehacer de nuestros de-
partamentos en la forma de miembros de numero lo cual
favorece una estrecha relacién con el quehacer diario del
Colegio.

Adicionalmente estamos reforzando nuestra relacion con
todas las Sociedades Cientificas, que siempre han desarro-
llado un gran trabajo y brindado apoyo a la labor del Colegio,
donde también participan odontélogos no colegiados, don-
de esperamos también que un porcentaje de ellos se en-
canten con el trabajo que desarrollamos y quieran sumarse
a participar.

En otro ambito, hemos desarrollado una serie de convenios con
diversas instituciones que permiten otorgar ciertas ventajas a
los colegiados. Esta informacién es amplia y de dificil detalle
para esta entrevista, pero se encuentra actualmente disponible
para todos en nuestro sitio web www.colegiodentistas.cl

A nivel gremial, ;Qué se lograria teniendo mas colegia-
dos?

El peso de una organizaciéon como la nuestra esté dado por
la cantidad de personas que efectivamente representa, asi
entonces, siempre es conveniente tener la mayor cantidad
de colegiados posible. En la medida que el colegio se for-
talece en nimero también mejora su capacidad de realizar
actividades, de contratar personal o servicios eventuales y
de disponer de sedes adecuadas para el desarrollo de la ac-
tividad gremial en las distintas regiones del pais.

En otro aspecto, esto permite ademas qué muchos ciru-
jano dentistas del pais ofrezcan a la poblacién una opcion
de atencion que cuenta con la supervision ética de su co-
legio profesional, afiadiendo una garantia adicional a la
prestacion clinica.

¢Qué les diria a sus colegas no colegiados?

Que los esperamos con los brazos abiertos. Para nosotros
es vital contar con la mayor cantidad de colegas participan-
do en su Colegio. Favorecer a la profesion con sus capaci-
dades y competencias es una gran oportunidad de creci-
miento y desarrollo para todos.

AUTOCRITICA

¢Alguna autocritica, como institucion?

Muchas. En primer lugar, nuestros Estatutos ya no dan cuen-
ta del quehacer actual de la institucion ni reflejan adecua-
damente los diversos intereses de participar que existen al
interior de la misma. Aqui estamos preparando novedades

Para nosotros es vital contar

con la mayor cantidad de colegas
participando en su Colegio.
Favoreciendo la profesion con
sus capacidades y competencias

interesantes, después del fallido intento de reforma de hace
un par de afos.

¢ Qué le gustaria dejar como legado en el COLDENT, bajo
su direccion?

Felizmente ya han podido concretarse varias iniciativas: La
Direccion Nacional de Odontologia, el recién creado Depar-
tamento de Género, el nuevo Cédigo de Etica, la pauta con-
sensuada de Autorizacién Sanitaria, los convenios firmados
recientemente con la Cooperativa Nacional Odontoldgica y
con una iniciativa que desarrolla Teleodontologia, Consolidar
el equipo de comunicaciones, y aun hay tareas pendientes y
muy relevantes, a las que hay que estar muy atentos, como
la modificacion del Codigo Sanitario y el aumento de pres-
taciones de salud oral que estan financiadas a través de Fo-
nasa en su Modalidad Libre Eleccion.

En todo caso el trabajo y el legado no es de una persona
sino de todos nuestros directivos en regiones, de los directi-
vos de los diversos Capitulos y Departamentos que confor-
man nuestra estructura; del Consejo Nacional, y en especial
de la Directiva y de los asesores y funcionarios del Colegio
que desarrollan un gran trabajo para que cada tarea que
abordamos llegue a buen término.

Con empuje, garra, ieque y coraje llegamos al #webde-
ntal100. ;Qué nos puede decir?

Ustedes han sido un importante puntal para mantener bue-
nas comunicaciones, transmitir nuestro mensaje y estrechar
relaciones con las empresas que dan soporte a nuestro que-
hacer. Han revitalizado la profesion desde su relevante rol
comunicacional.

Con orgullo hemos visto como vuestro proyecto, bajo el te-
naz e innovador liderazgo de Sebastian, se ha consolidado
y esté en constante crecimiento diversificando sus maneras
de llegar a nuestra comunidad odontolégica nacional.

Un gran abrazo y felicitaciones.

Productos & Serviclios

Doris Rubilar y Cia. Ltda. - Uriel Eventos
General Holley #2381 Of, 903
Providencia - RM - Chile
+562 2378 9920 | +56% 9051 3070

www.urielrubilar.cl

urieleventos@gmail.com

W

Expertos en Productos y Servicios para
Pacientes y Profesionales
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@ CASO CLINICO

Cirugia Mucogingival

de Aumento de Encia
Adherida y Recubrimiento
Radicular con Técnica de
Injerto Gingival Libre

Dra. Claudia
O' Hrens
Comparini

Cirujano Dentinsta
Universidad San
Sebastian.
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Las deformidades y condiciones mucogingivales, en
especial las recesiones gingivales, son un grupo de
afecciones que padece gran parte de la poblacién.
Existen diversas clasificaciones de recesién gingival,
tales como Cairo (2071) y Pini Prato (2010), las cuales
nos ayudaran a determinar nuestra conducta a seguir,
plan de tratamiento y prondstico para cada caso.

En relacién a la etiologia de las recesiones gingivales,
existen factores predisponentes (Dimension apico-co-
ronal disminuida, dimension vestibulo/palatino o lingual
disminuidos y fenotipo gingival) y desencadenantes (ce-
pillado traumatico, movimiento ortoddncicos, factores
iatrogénicos y habitos lesivos) que pueden favorecer su
formacion. Por otra parte, dentro de las indicaciones
para realizar el recubrimiento radicular encontramos las
estéticas, funcionales y preventivas. Con respecto a es-
tas, la mayoria de los pacientes acuden para mejorar la
estética y/o por motivos funcionales (por ejemplo; sen-
sibilidad dentaria) en la zona afectada.

En la actualidad contamos con diversas técnicas qui-
rdrgicas para tratar las recesiones gingivales, donde es
importante escoger una técnica que sea predecible a
largo plazo y que logre satisfacer el motivo de consulta
del paciente.

El Injerto gingival libre si bien es una técnica amigable
para el operador que se encuentra en proceso de for-
macion, el principal inconveniente es la estética final
que se obtiene (color), ya que la mucosa palatina pre-
senta mayor queratinizacion. Esta técnica presenta dos
sitios quirldrgicos, uno donante donde se obtiene el in-
jerto de tejido blando y la zona receptora quien recibira
dicho injerto.

El procedimiento quirdrgico se inicia con la Profundi-
zacién de Vestibulo en conjunto con la desinsercién
de frenillos aberrantes con el fin de buscar mayor area
nutricia para nuestro futuro injerto y dar un piso esta-
ble y seguro a nuestro lecho quirdrgico, suturandola a
periostio en su posicién apical final. Posteriormente se
disefia o demarca la zona que albergara nuestro injerto
desepitelizando la misma.

Se realiza la preparacién del sitio receptor, generando
una cama peridstica libre de inserciones musculares y
con un tamafio suficiente para que sea capaz de cum-
plir con el desafio nutricio del Injerto a posicionar.

Para lograr garantizar que se realice la excéresis de un
injerto de tamafo suficiente y con un adecuado contor-
no en el area donante (por lo general en zona palatina
de premolares), se recomienda confeccionar una planti-
lla del sitio receptor para transferirlo al area donante. El
grosor del injerto gingival libre, segun la literatura, debe
ser de aproximadamente 1,5 - 2 mm de grosor.

Este se debe transferir de manera inmediata al lecho re-
ceptor ya preparado y se estabilizé con Ac. Poliglicdlico
5-0 y 6-0 con puntos de sutura simples y colchonero
horizontal.

Se aprecia en la foto de control final el Recubrimiento
Radicular y el aumento de Encia Adherida en la zona
tratada devolviendo Estabilidad Bioldgica y Estética a
la zona, objetivos buscados con la Indicacién de esta
Técnica.
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Fig. 1 Fotografia Inicial posterior a TPNQ.

Fig. 2 Toma de injerto
gingival libre palatino.
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Fig. 3 Injerto gingival
libre.

Fig. 4 TFotografia inmediata post-
quirurgica (Dia0).

Fig. 5 otografia post-
quirdrgica (7 dias).

Fig. 6 Fotografia post-
quirdrgica (14 dias).

Fig. 7 Fotografia post-
quirdrgica (30 dias).

Fig. 8 Resultado final (11 meses post-cirugia).

CASO CLIiNICO

Paciente de 27 afos, género femenino, sin antecedentes
médicos relevantes, consulta porque le “molesta su re-
cesidon” generada hace 3 afos, finalizado tratamiento de
ortodoncia. Se realizan examenes clinicos y complemen-
tarios correspondientes; diente 4.1 presenta una recesion
gingival segun Cairo RT1 y Pini Prato B-, ademas de au-
sencia de encia adherida e insercion alta del frenillo labial
inferior medio.

Recopilada toda la informacion se decide realizar una ci-
rugia de injerto gingival libre para ganar encia adherida en

sentido apico-coronal.
@ webdental_cl
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DIRECTOR NACIONAL DE ODONTOLOGIA DEL MINISTERIO DE SALUD

DR. MARIO VILLALOBOS:

"EN UNA SOCIEDAD COMPETITIVA, SE REQUIERE
DE TRABAJO EN EQUIPO PARA TENER MAYORES
POSIBILIDADES DE EXITO"

LA CREACION DE LA DIRECCION NACIONAL DE ODONTOLOGIA (DNO),
PUEDE SER CALIFICADA COMO UNA DE LAS MEJORES, O DE FRENTON
“L A MEJOR NOTICIA PARA LA ODONTOLOGIA CHILENA”. ANUNCIADA
EN SEPTIEMBRE POR EL MINISTRO DE SALUD DR. ENRIQUE PARIS, HOY
YA ES UNA REALIDAD. LA DNO, ESTARA ENCABEZADA POR UN
HOMBRE DE LA CASA”... Y COMO ESTE TEMA NO PODIA FALTAR EN
NUESTRA EDICION N° 100, HABLAMOS CON SU DIRECTOR.

Hasta su nombramiento como Director Nacional de
Odontologia, Dr. Mario Villalobos, cirujano dentista de
la Universidad de Chile y Magister en Comunicacion Es-
tratégica, se desempefiaba como Director de Salud Co-
munal en La Reina, donde “estaba muy comodo; pero a
un ministro es imposible decirle ‘no’. Menos al ministro
Enrique Paris”, Y se trasladé al Ministerio de Salud.
#webdental_cl conversé con él, en su calidad de primer
Director Nacional, para saber de “primera mano” qué
piensa de esta designacién y de las tareas que tiene por
delante este amante de la agricultura, “restaurador” por
vocacion, fanatico de Coquimbo Unido, que apuesta a
la unidad del sector y que tiene entre sus manos la res-
ponsabilidad de la odontologia chilena.

¢Director, cuales son las principales y mas urgentes
lineas de accion, que adoptara la DNO?

Este es un afio muy especial por lo que una de nuestras
tareas prioritarias sera velar por la bioseguridad de los
pacientes, los profesionalesy el personal de apoyo, tan-
to en la red publica como en la privada. También en la
elaboracion de protocolos, fiscalizaciones, acompara-
miento, educacion y apoyo cuando sea requerido.
Respecto del impacto del COVID-19, la lista de espera
no GES odontoldgica es aproximadamente un cuarto del
total, y con la actividad paralizada podemos imaginar el
verdadero Tsunami de demandas de nuevas atenciones.
Debemos insistir también en avanzar en las autorizacio-
nes sanitarias, con un caracter mas de acompanamiento.
Participaremos en la elaboracion de las metas sanitarias
para la década 2021- 2030, y seria interesante lograr un
gran acuerdo transversal por la salud oral de este pais;
queremos desarrollar un plan quinquenal, para compro-
meter a las autoridades de las administraciones futuras
a no abandonar esta linea de trabajo, que el ministro Pa-
ris hoy la ha plasmado con la creacién de esta Direccién

)

Dr. Mario Villalobos.
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Nacional de Odontologia. Sera relevante nuestra opinion
en la actualizacion del Libro V del Codigo sanitario, y que
data desde hace mas de 50 afios. Nuestra profesién no
tiene nada que ver con la de hace tantas décadas.

AL MINISTRO, NO

¢{Qué pensé cuando el ministro le dijo “Dr. Villalobos,
usted se hara cargo de esta Direccion”?

Estaba como Director de Salud Comunal en La Reina
trabajando muy comodamente, involucrado en grandes
desafios. Por eso mi resistencia inicial a migrar. Pero el
ministro Paris llamo a mi alcalde, José Manuel Palacios,
y éste me dijo no se le puede decir “no” a un ministro,
menos en estas circunstancias tan complejas por la pan-
demia; honestamente, conozco al ministro Paris hace
muchos afos y sé de su grandeza, de su preparacion
profesional y calidad humana, por lo que era muy dificil
resistirse a esta invitacion.

A su juicio, ¢faltaba protagonismo de los odontdlo-
gos en el MINSAL?

En el Ministerio hay un grupo profesional muy compro-
metido y dedicado con su trabajo, tal vez han faltado
colegas con mas compromiso politico para empujar es-
tos temas; a veces somos muy militantes y en esto hay
que ser generosos, porque para avanzar se debe hacer
entre todos.

LO QUE VIENE

¢{Qué podemos esperar de esta DNO?

Compromiso, dedicacién y mucho lobby para que nos
escuchen y apoyen. Hay un tremendo trabajo intersec-
torial por hacer con distintas instiuciones la red privada,
parlamentarios y, por supuesto, con los Constituyentes,
para velar que la Odontologia esté debidamente resguar-
dada y consagrada en esa nueva Constitucion.

¢Qué espera la DNO del Colegio de Dentistas?

Del Colegio espero apoyo, aunque debo reconocer que
en lo personal siempre lo he tenido, pero estoy pensando
en quién me suceda en el cargo cuando yo no esté. Es-
pero lealtad, comunicacion expedita y sobretodo pacien-
cia, porque no es posible solucionar los problemas que
se arrastran por décadas en un lapso breve de tiempo.

¢Qué autocritica respecto de la profesion, puede ha-
cer usted como autoridad oficial?

Tengo una sola autocritica que hacer a la profesiéon y
me incluyo en ella. Nuestra respuesta para adaptarnos
a los nuevos tiempos ha sido extremadamente lenta; no
supimos leer lo que se venia, nuestra cultura de traba-
jo individual nos ha pasado la cuenta en una sociedad
muy competitiva, que requiere de trabajo en equipo para
tener mayores posibilidades de éxito. Por décadas los
odontdlogos hemos sido lobos solitarios.

Con “empuje, y coraje” llegamos al #webdental100.
¢{Qué nos puede decir?

Muy agradecido por su entrevista y la oportunidad que
me brinda para comunicarme con toda la comunidad
odontoldgica, felicitaciones por su edicion nimero 100 y
éxito en las 100 que se vienen por delante.

@ webdental_cl
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@ CASO CLINICO

Rehabilitacion oral con el sistemao
de implantes BLX en paciente con
antecedentes de radioterapia y
quimioterapia por cancer de mama

EN PACIENTES ONCOLOGICOS, INDEPENDIENTE DE SU ORIGEN, CONLLEVA UN TRATAMIENTO DE ALTA DEMANDA PERSONAL

Y FAMILIAR, INCLUYENDO CIRUGIAS, RADIO O QUIMIOTERAPIA.

REPORTE DE CASO

Debido a los tratamientos que se realizan, la respuesta defensiva del paciente
se ve alterada, por lo que es importante eliminar todos los focos infecciosos
del paciente previo a su tratamiento oncoldgico. La terapia odontoldgica pre-
ventiva en estos pacientes implica exodoncias y acciones clinicas restaurati-
vas, ademas dientes con prondstico periodontal o endoddéntico dudoso deben
ser eliminados de la cavidad oral, lo que produce en el paciente una pérdida
dentaria severa. Es en estos casos donde la rehabilitacién con implantes den-
tales toma un papel fundamental para solucionar las alteraciones de la region
maxilofacial, pero generando reparos en su utilizacion en aquellos pacientes
que han tenido compromiso oncolégico en la regién o en aquellos que estén
con un tratamiento antiresortivo (bifosfonatos).

El uso de bifosfonatos, es uno de los tratamientos que pueden recibir los
pacientes oncoldgicos, son un grupo de farmacos andlogos del pirofosfato
inorganico y los mas empleados en los procesos donde hay que corregir la re-
sorcién ésea, la osteoporosis relacionada con la menopausia y las metastasis
Oseas en el tratamiento de hipercalcemias en ciertos tipos de cancer.

El reporte de caso que se presenta a continuacion es enfocado en la resolu-
cion de prostodoncia de la paciente M.P, mujer, 54 afios, receptiva, con ante-
cedentes de cancer de mama, tratada con quimioterapia y radioterapia, dada
de alta el afio 2018, paciente desdentada parcial, sin compromiso periodontal,
multiples restauraciones, mordida vis a vis, diente 1.1 con restauracion infiltra-
day tratamiento endodéntico deficiente sin viabilidad de rehabilitacion (fig. 1).
Ademas de encontrarse comprometida afectivamente por su experiencia de
cancer y el dafio oral presente.

RAZONAMIENTO CLIiNICO

Nos encontramos ante la situacion clinica de una paciente con antecedentes
de cancer, con la necesidad de recuperarla afectivamente, mejorar su calidad
de vida y estética, con tratamientos mediante implantes, efectivos y de buena
base cientifica.

Al evaluar los riesgos asociados, se considero la posibilidad de que a futuro
requiera tratamiento antiresortivo, como bifosfonatos, con las consecuencias
que ya conocemos Y la evidencia ha mostrado. En este caso, la paciente pre-
senta controles de manera regular y no se reportan factores de riesgo relevan-
tes al momento de la cirugia. El tratamiento mediante implantes en casos de
pacientes con tratamiento vigente con antiresortivos, especificamente aque-
llos que se administran por via venosa, esta contraindicado, pero la informa-
cién no es clara en relacion con pacientes rehabilitados con implantes en el
pasado y que requieran este tratamiento a futuro.

En consideracion a la solicitud de la paciente, habiéndole indicado los pro y con-
tras del tratamiento integral, se decide rehabilitar con implantes los dientes fal-
tantes y diente 1.1 con indicacién de extraccién por compromiso endodontico.

Fig. 1: imagen inicial de la paciente M.P.
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Dr. Jaime
Acuia D'Avino

Cirujano Dentinsta

con Especializacion

en Implantologia
Bucomaxilofacial,
Universidad de Chile.
Especialista en
Periodoncia, Universidad
de Chile.

Lo fundamental en este caso, es lo-
grar una rehabilitacién que asegure
estabilidad de la cresta 6sea marginal
y un sello bioldgico en la zona de te-
jidos blandos con la maxima estabili-
dad en el tiempo para reducir la op-
cion de peri-implantitis a futuro.

Se indica, por las caracteristicas cli-
nicas y sistémicas del paciente, tra-
tamiento con implante BLX de Strau-
mann por su superficie Hidrofilica
SLActivell, superficie clinicamente
probada para acelerar la cicatrizacion
dsea, proporciona un area de super-
ficie accesible mas grande para una
mayor adsorcién de las proteinas
sanguineas, también se ha obser-
vado una mayor diferenciacién de
los osteoblastos y un aumento en la
produccion de osteocalcina proteica
para la formacién de hueso, asi como
una estimulacién del crecimiento de
los vasos sanguineos, esta superficie
permite una tasa de éxito alta incluso

(Sigue en pdgina 16)
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@ CASO CLINICO

en pacientes con antecedentes de cancer en regidon maxilofacial. Ademas, el
disefio de la plataforma protésica Unica y su interfaz con un pilar protésico
con caracteristica de cono morse, la cual disminuye los micro movimien-
tos, presencia de platform switch, la cual disminuye el riesgo de pérdida
Osea crestal por desplazar la unién implante-pilar de la cresta 6sea, esta-
bleciendo un sellado en el tejido blando, impidiendo microfiltraciones en la
proximidad del tejido d6seo.

De un punto de vista protésico y con el objeto de lograr un sello bioldgico
mas estable, la rehabilitacién unitaria se realiza sobre un pilar transmucoso
(pilar SRA), que evita el retiro de tornillo de cicatrizacion repetitivamente en
la fase de rehabilitacién y que permite que la unién de la corona sea con un
pilar a la altura de la mucosa crestal y no subgingival como seria a nivel del
implante, mejorando la predictibilidad del tratamiento.

El paciente al alta fue incorporado al programa de mantencién para con-
troles seriados en el tiempo, asegurando un correcto control de su higiene
y asi disminuir al maximo los riesgos de complicaciones de tipo bioldgicas
como seria peri-mucositis o peri-implantitis

PROCEDIMIENTO CLIiNICO

Se procede bajo anestesia local y con sedacién E.V. a realizar la exodoncia
atraumatica del diente 1.1, se realiza acondicionamiento alveolar e irriga-
cién con solucién fisiolégica, no se realiza curetaje en la zona de tabla
vestibular para disminuir riesgo de reabsorcion en su zona mas coronal.
Se utilizé una guia quirdrgica no estricta, con protocolo secuencial de fre-
sas Velodrill™ a 800 y 600 rpm, fresado a baja temperatura desde la fresa
piloto a la fresa final, que acorta el tiempo de intervencién, minimiza la
generacion de calor y evita el sobrecalentamiento de las estructuras cir-
cundantes (Fig. 2). Comprobacién de posicionamiento tridimensional del
implante (Fig. 3)

Se instal6 implante BLX de 3,75 mm de didmetro y 12 mm de largo (Fig. 4).
Se logra estabilidad medida en torque superior a 35Ncm.

Instalacién de pilar recto SRA de altura 3,5mm.

Posteriormente se rellena el GAP que se presenta entre alveolo e implante
con xenoinjerto Cerabone™, acompafnado con un protocolo de L-PRF, se
instalé una membrana de PRF como sello en el GAP para evitar pérdida del
sustituto 6seo (Fig. 5).

De manera inmediata se confecciona una corona atornillada al pilar SRA
realizada en PMMA, para mejorar el perfil de emergencia futuro. (Fig. 6)
Se realizd controles (Fig. 7) hasta cumplir tres meses, posteriormente se
personalizé el perfil de emergencia logrado, tomando impresiones a cubeta
abierta con la precisién de la conexidn, siguiendo protocolo convencional
de impresiones y confeccién de corona definitiva, ajuste, prueba de color,
posterior instalacién definitiva de corona ceramico metalica atornillada a
pilar SRA (Fig. 8 A-B).

Fig. 2: inicio de
osteotomiay
protocolo de fresado.
Fresa inicial 1,6

mm de la caja BLX
Straumann.

Fig. 3: comprobacion
de posicionamiento
tridimensional para
insercion de implante
3,75x13 mm en zona
diente 1.1, respetando
las zonas de
seguridad, generando
GAP en vestibular
para posteriormente
completar, logrando
4 mm de espesor
mejorando nuestra
estabilidad de tejidos
duros y blandos.

Fig. 4: insercion de
implante 3,75 x 13 mm
en zona diente 1.1,
instalacion inmediata
con torque mayor a
35Ncm.

Fig. 5: instalacion

de pilar protésico

SRA, con Xenoinjerto
Cerabone™ tipo
sticky bone con L-PRF
en GAP vestibular y
membrana de PRF
sobre el sustituto 6seo.

Fig. 6: Instalacion

de corona provisoria
atornillada al pilar
SRA confeccionada en
PMMA.

Fig. 7: control alas 8
semanas.

Fig. 8 A: Instalacion de
corona definitiva vista
fontal.

Fig. 8 B: Instalacion de
corona definitiva vista
sl oclusal.

CONCLUSIONES

1. tratamiento con bifosfonato oral) se
recomienda el uso de rehabilitacion a
nivel de pilar y no de implante, para
mejorar la predictibilidad del trata-
miento.

2. La seleccién de implante y disefio
protésico debe estar siempre en re-
lacién con la situacién clinica, condi-
ciones sistémicas del paciente y esti-
lo de vida.

3. El paciente debe ingresarse a un
programa de mantencién periodontal,
con controles periddicos y anuales.
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¢Como nace DENTINET?

DENTINET nace para entregar una solucion a aspectos de gestién no bien resuel-
tos en clinicas odontoldgicas. Tras dos afos de desarrollo, tenemos una propues-
ta innovadora que contribuye a la administracién de las clinicas, desde el area de
gestion de compra.

¢Qué es para ti un e-Commerce?

Un e-Commerce es una experiencia de compra distinta; es un nuevo con-
cepto de compra, que debe cumplir ciertos requisitos: integrar un sitio facil de
navegar, un sistema de logistica robusto y un equipo de venta siempre disponi-
ble. Esto permite entregar seguridad en todos los procesos de la compra, y
el despacho especializado de los productos, dada su dedicada naturaleza. Eso,
marca la diferencia.

¢Qué es la gestion de compra?

La gestion de compra es la capacidad para prever y organizar las necesidades
en la adquisicién de insumos de manera eficiente. Conocer stock de inventario,
tiempos de duracién, rendimientos por paciente, son conceptos claves para lle-
var buena gestién. Deseamos contribuir educando en esta area por medio de
nuestras redes. Este concepto es nuestra piedra angular, que se desprende de un
concepto mayor, que es la organizacion en su sentido mas amplio.

¢Qué hace distinto a DENTINET de la competencia?

Lo podemos desglosar en 5 puntos claves: Proceso de compra con flujo 100%
digital, via plataformas integradas, todo automatizado. Precios iguales en todo
Chile. Con eso evitamos la reventa en su proceso. Entrega promedio 72 hrs. a
todo Chile y 24 hrs. en Santiago. La orden llega en tiempo real a las bodegas de
Blue Express, que despacha rapidamente a todo del pais. Compra centralizada.
Tenemos lineas complementarias para una compra centralizada, cotizando en un
solo lugar. Experiencia de compra agil, comoda y sin contacto. La conducta
de compra ahora es remota y sin contacto, por lo eficaz en sus procesos de
venta y distribucion. Este concepto lo llevamos al rubro odontolégico con nues-
tra plataforma. Entendemos que el proceso de cambio es paulatino, por lo que el
proceso siempre puede ser acompanado por nuestros ejecutivos de venta, que
estan 100% en linea.

DR. FRANCISCO BUTOROVIC

Cirujano Dentista.

Especialista en Implantologia BMF.

Magister en Salud.

Fundador de DENTINET.

DENTINET

www.dentinet.cl

¢{COmo se sienten respecto a la
competencia?

Sabemos que la competencia es fuer-
te, que lo hacen muy bien y que llevan
anos en el mercado; tienen la confianza
de la gente y eso es muy positivo. Sin
embargo, creemos ser un comple-
mento a esta oferta actual, siendo un
agente de cambio en la forma de ope-
rar en el mercado odontoldgico.

¢Cuales han sido los puntos débiles
que han detectado en la industria, y
como tienen pensado mejorarlos?
DENTINET, tiene su stock e inventario
en linea y en tiempo real. Lo que se
ofrece en el sitio, esta en stock. Enten-
demos que ninguna tienda puede tener
todo el universo de productos para la
practica odontoldgica, por ello nos en-
focamos en tener lo que el dentista usa
a diario, la idea es hacerlo simple.

¢Como Blue Express contribuye a la
gestion de los pedidos hechos por la
plataforma?

Es nuestro gran aliado. Es una empresa
lider del pais en servicios de distribucion
y logistica. DENTINET posee un siste-
ma llamado FULFILLMENT, con el que
manejan nuestras bodegas. Su misién
es llegar a tiempo a todo el pais, y su-
mamos el seguimiento en linea de las
compras, con el que estamos al tanto
de dénde se encuentra cada despacho.

¢ Cuales han sido sus principales de-
safios?

Desde el punto de vista operacional,
crear un flujo de trabajo digital. Nos
vimos enfrentados a un mundo nuevo,
en el que creemos ser pioneros. El te-
ner un inventario externalizado en esta
industria no es nada facil, y ha requeri-
do el entrenamiento constante de todo
el equipo como también del equipo de
Blue Express. Por el lado de nuestros
clientes, el desafio es convertirnos en
su opcion de compra. Eso, sin dudas,
uno de los principales desafios que
tenemos dia a dia. Y la respuesta has-
ta ahora ha sido muy buena. Los co-
mentarios de nuestra tienda Online son
excelentes, en el sentido de que tiene
un disefio de facil navegacion y con los
insumos precisos para el dia a dia de
la actividad odontoldgica. Eso nos ha
llevado a establecer un slogan que nos
hace mucho sentido:

Somos un e-Commerce disefado
por odontélogos para odontélogos.

18 webdental.cl
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EL ROL DEL ENJUAGUE

BUCAL EN PANDEMIA

LOS ENJUAGUES BUCALES DE VITIS® y HALITA® SON TAN IMPORTANTES PARA LA
HIGIENE DIARIA COMO LO ES EL JABON EN EL LAVADO DE MANOS. UNA BUENA
SALUD GENERAL, EMPIEZA CON UNA BUENA SALUD BUCAL.

*CPC (Cloruro de
Cetilpiridinio) es un
antiséptico del tipo
amonio cuaternario.

DURANTE LA VISITA

Antes de proceder a cualquier examen o

; i : -il':
El CPC poplnc: ayudar a dlsm|nq|r la carga viral en boc_:o de " tratamiento intraoral, se recomienda que
algunos virus responsables de infecciones respiratorias. | el paciente utilice un colutorio durante
Popkin et al. 2017 - Mukherjee et al. 2017 F |!‘ 30 segundos con el objetivo de disminuir

la carga viral.

MAXIMA PROTECCION
EN LA CLiNICA DENTAL

Transmision de SARS-CoV-2 en la clinica dental

La clinica dental es un lugar con elevado riesgo de transmision
de microorganismos (virus y bacterias) causantes de diversas
patologias infecciosas.

Los procedimientos odontoldgicos requieren un contacto
directo y estrecho entre el profesional y la boca del paciente.

El contagio en la clinica dental a través de la aerosolizacion de
la saliva de los pacientes y por contacto de superficies
contaminadas, son las principales vias de transmisién del
virus SARS-CoV-2.

1. Peng X, Xu X, Li'Y, Cheng L, Zhou X, Ren B. Transmission routes of
2019-nCoV and controls in dental practice. Int J Oral Sci. 2020 Mar 3;12(1):9

Contacto directo:

- Goticulas transmitidas por el
paciente COVID-19 positivo.

- Aerosoles generados durante
procedimientos dentales. e

DOBLE ESCUDO Contacto indirecto:

- Contacto con superficies
PROTECTOR contaminadas y  posterior
entrada en el cuerpo por boca,

CLORHEXIDINA + CLORURO DE CETILPIRIDINIO nariz y ojos.

m "F,',’F'ggﬁfcﬁ‘g}f: [ comercial@dentaid.cl (O +569 96413554

Expertos en Salud Bucal
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COLUMNA DEL TATA

I
webdental.cl

100

EDICIONES
#webdental100

UN GRAN HITO DEL PERIODICO DE ODONTOLOGIA

100

MESES

DE CORAJE Y
DE CARINO

EL RESPETO Y LA CREDIBILIDAD SE GANAN CON SERIEDAD,
TRABAJO HONESTO Y MUCHO ESFUERZO. HABLAR DE UN
CENTENAR DE EDICIONES ES DECIR QUE DURANTE LA MISMA
CANTIDAD DE MESES SIEMPRE SE HIZO UN TRABAJO SERIO,
RESPONSABLE Y CON CARINO, CUYO OBJETIVO FUE, ES Y SERA

SER UN REFERENTE DE LA ODONTOLOGIA EN CHILE... Y SE LOGRO...

i Y CON CRECES!

Por Gabriel Brito

22 webdental.cl

o es usual conocer un proyecto editorial exitoso en su
origen. Y, por ende, hablar de este tipo de emprendi-
mientos, tampoco es trivial.

Sin embargo, puedo decir que tuve el honor de conocer
el nacimiento de webdental.cl, y también la posibilidad
de integrarme en algin momento de su existencia, gra-
cias a la invitacion de Sebastian Jiménez, su creador,
y que, por cosas de la vida, no se concreto.

¢{Qué puedo decir entonces? Bueno, primero que
todo, quiero felicitar a sus iniciadores, a Sebastian y
a su mujer Sofia, por tantos afos de esfuerzo, coraje,
perseverancia y tolerancia.

Vengo del mundo de los diarios, las revistas, de los im-
presos en general y he visto a lo largo de mi carrera
nacimientos y fracasos de muchos proyectos edito-
riales. Un variopinto de ellos. Y también he seguido la
trayectoria de Sebastian y su gran proyecto de vida,
#webental_cl.

Comenzé como una tesina para obtener el posgrado

o facebook.com/webdentalchile o twitter.com/webdental_cl ° youtube.com/WebDentalChile

que cursamos hace ya unos 11 afios, en la Universidad
de Chile, oportunidad en el que, si no me equivoco, fue
el Unico alumno que presento6 un trabajo que lo llevd a la
practica y que ya persiste por 100 nimeros. ;Y de qué
manera!

En sus inicios, era un blog con temas odontolégicos al
que muchos no le vieron mayor futuro. Pero las ganas,
la perseverancia y el apoyo que tuvo en sus origenes se
ven plasmados hoy, en un producto consolidado, que
sortea los vaivenes de la actividad y que tiene para mu-
chos nimeros mas, de la mano firme que lo guia.

¢;Qué lo sustenta? Sin dudas, la seriedad que le im-
primié como sello desde un principio para escribir te-
mas del area de la odontologia, lo que le trajo consigo
el respeto del gremio de los dentistas a este irreverente
periodista que irrumpié en el mercado con un producto
editorial que hacia falta.

En la actividad humana, la reputacién y la credibilidad se
ganan con seriedad, trabajo honesto y mucho esfuerzo.
Hablar de 100 ediciones es lo mismo que decir que du-
rante cien meses se trabajoé con ahinco, con el objetivo
de entregar los mejores contenidos y ser un referente de
la Odontologia en Chile. Pasado este tiempo, quien diga
que el objetivo no se logro, lo invito a revisar su historia.
El respeto del gremio de este “Periodico de Odonto-
logia” -con Sebastian como lider- se gand a punta de
trabajo duro, coraje, perseverancia y mucho amor por lo
que hace, sentimiento que logra traspasar a su equipo
de trabajo.

En particular, tras 10 afios, nos volvimos a encontrar con
@jimenosky y de nuevo me invitd a colaborar en este ya
consolidado medio de comunicacién, del que me he ido
empapando, conociendo mas, aprendiendo a quererlo y
a conocerlo. jEs todo un mundo!

En sintesis, hablar de #webdental_cl es hablar de per-
severancia, mucho carifio por el trabajo, profesionalis-
mo a toda prueba, respeto hacia sus colaboradores, pa-
ciencia... mucha paciencia y una constante hambre por
renovarse para, cada dia, entregar el mejor producto,
con mejores contenidos a sus lectores, a las empresas
que lo apoyan y a todos quienes creyeron y siguen cre-
yendo en él.

100 ediciones de #webdental. No parece muy signi-
ficativo quizas. Pero para quienes sabemos lo que ha
significado en la historia de vida de Sebastian y Sofia
y por extensién a quienes colaboraron y colaboran con
ellos, son un hito tremendamente importante y que no
se logra todos los dias.

Estoy seguro de que los proximos 100 Peridédicos de
Odontologia tendran la misma impronta que el nimero
uno: Carifio, mucho carifio y muchas ganas por hacerlo
cada ediciéon mejor.

Mis respetos a #webdental_cl, mi casa por ahora, mi
admiracion por Sebastian y su equipo y mucha fuerza
para lo que se viene...

...Y como dice mi jefecito ito ito:,
iVaaamos, tenemos equipo! jQue siga el ROCK!

@ webdental_cl




Planificacion sin limites,
mas que un laboratorio dental,

somos tu equipo
de TRABAJO.
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Resolucion sanitaria seremi de salud region Metropolitana

CONTACTANOS

229294413

info@puntostl.cl ® STI_

Laboratorio Digital y Andlogo

“En este nuevo comienzo,
permitanos volver a ser
parte de su equipo”

(@) @Dinamicodental =-‘_';_.--.* E Callao 2970, Oficina 1209, Las

. L . PR o Regién M oli
Dinamico sttt GEERYE Conces Region etropolans
; 3 ofe, |
(@ soporte@dinamicodental.com b

DEntal . 3£54 Eccanea el cédigo para
www.dinamicodental.com ok Py £l; mayor informacion!
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- TUBOS DE ALTA POTENCIA

PARA CLIENTES DEL RUBRO

20%

DSCTO.

WEBDENTAL100 INGRESA AQUI:

» HASTA 45 M2 DE DESINFECCION
- NO DEJA RESIDUOS TOXICOS

DE 8,000 HRS. DE VIDA UTIL

DE SALUD DENTAL CON TU CODIGO

LA MASCARILLA
CON CONFIANZA

ULTRAUWV

LUZ ULTRAVIOLETA TIPO C
TECNOLOGIA CLINICA QUE NO DEJA
RESIDUOS TOXICOS NI QUIMICOS.

UV 3003

* 99,9% EFECTIVIDAD

+ CONTROLE USTED CUANDO Y DONDE
DESINFECTAR E HIGIENIZAR

*« ESTRUCTURA DE ALUMINIO
« CONTROL REMOTO Y BOTON TOUCH

« BOTON CON CONTRASENA DE
BLOQUEO DE LA LAMPARA

JUNTO CON WEBDENTAL
ESTAREMOS SORTEANDO
2 LAMPARAS UV 3003
PARA SUS SOCIOS.

TECNOLOGIA ULTRAVIOLETA PARA HOGARES Y EMPRESAS

@ultrauvchile
@ /ultrauvchile

ventas@ultrauv.cl

(56 2) 2415 5218

WWW.ULTRAUV.CL

(56 2) 2980 1561

@ uitrauv
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Tecnologia Dental

Piezosurgery White

Ultrasonido Piezoeléctrico para cirugia 6sea,
;Porqué no tener el original?

Piezosurgery White, cuarta generacién del original.

Funciones:

« ENDO: Para la cirugia endodéntica y el despegado de la
membrana.

« PERIO: Para la cirugia periodontal.

« SPECIAL: Para el uso de los insertos para osteotomias con un
espesor de 0,35 mm y para aplicaciones protésicas.

« CANCELLOUS: Para el corte y la extirpaciéon de hueso poco
mineralizado.

+ CORTICAL: Para el corte y la *.
extirpacion de hueso i
altamente mineralizado.

« IMPLANT: dedicado a la

perforacion del hueso. J
(T
*2 afios de garantia \ |
con equipo de -
respaldo P

Multipiezo Touch

Ultrasonido piezoeléctrico de gran versatilidad, italiano,
con el mayor rango de frecuencias de trabajo (de 24 a
36 KHz), con pantalla tactil, pieza de mano con luz led
orientable, posibilidad de irrigar con soluciones
terapéuticas.

Aplicaciones

« Limpieza: Scaling

« Periodoncia: Limpieza subgengival

« Endodoncia: Limpieza de canales radiculares / cirugia periapical

« Restaurativa: Preparacion de cavidades, surcos y fisuras /
terminacién de pilares protésicos / remover antiguas
restauraciones y materiales en exceso / Extracciones

« Ortodoncia: Scaling

*2 afnos de garantia
con equipo de
respaldo

Equipo de succion extraoral

Este producto es un equipo de succion extra oral de uso dental,
que filtra rdpidamente aerosoles, sangre, particulas, bacterias y
otras sustancias nocivas originadas durante el tratamiento dental.

Un motor eléctrico sin escobillas succiona el aire ambiente 'y,
mediante cinco filtros escalonados en forma de torre (filtro
primario lavable, filtro de absorcién de
vapor de agua, filtro HEPA H13, filtro de
carbdn activo y sistema de esterilizacion
catalitica mediante ldmpara UVQ),
mejora la limpieza ambiental, reduce la
tasa de infeccion viral cruzada, y
mantiene un ambiente limpio y libre de
contaminacion.

" _*I.‘-'LJ - ST E =

Ambiente sin equipo Ambiente con equipo ‘

*1 afio de garantia con equipo de respaldo

info@berghem.cl / +562 2214 4643
© +569 9499 0223

Berghem S.A. - mds de 20 arios en el mercado
Equipos comercializados en todo Chile (de Arica a Punta Arenas)
Lamparas de fotocurado (inalambricas, para instalar en el equipo)
/ ultrasonidos piezoeléctricos (de sobremesa, portatiles, para
instalar en equipos) / ultrasonidos para cirugia ésea /

pulverizadores / insertos para ultrasonidos / electrobisturi.

Equipos italianos con 2 anos de garantia con equipo de respaldo

www.berghem.cl
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G En todo Chile El mejor soporte
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LIDERES EN EQUIPAMIENTO RADIOLOGICO EN CHILE .‘I:

Ventas Dabiatlante: emanzano@linemedglobal.com +56934252397
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ACREDITE SU CLINICA O CONSULTA
m B a r - Buscamos clinicas o consultas dentales en todo el pais, que

ofrezcan trabajos fabricados en acrilico con nanoparticulas de
cobre, Los invitamos a sumarse a esta innovacion tecnologica
hecha en Chile y obtener multiples beneficios.

Siempre necesario

b e
. Serauc:-s.-;w

Labsoratorio Dental

Previene y combate la Estomatitis

/ Subprotésica

o Ortodoncia Implant

Ayuda a prevenir la Periodontitis

Ayuda a prevenir la aparicién de

. caries

Protesis

Combate el mal aliento

OS DE LAACREDITACION

g Ser parte del listado de clinicas o consultas acreditadas a las que pueden acudir
los pacientes, publicado en el sitio wieh de Cuydar

, Hacemos campanas publicitarias para atraer pacientes y referirlos a [

sus consultas o clinicas.

r. Por cada 25 trabajos registrados le obseguiamos una protesis < A8 | ¥ o Calle Monjitas 527 piso 9 o IC“YdH.T
con &l acrilico de Cuydar i- a e ¥ oficina gm
Por cada 50 trabajos registrades le obseguiamos una carilla, sl B8 Contacto@euydar.cl @ @.Cu}rda_r
corona o incrustacion en Lirconio o Disilicato de litio - ] i

= ' " i . e :
JE T % &, +569 66567003 ‘& www.cuydar.cl



CURSO

MAS.DE 150 PROFESIONALES
CAPACITADOS EL 2019

[ -

CONVENIOS INTERNACIONALES
ESPANA, BRASIL, CHILE

"
) S
-

ACADEMIA CHILENA
DE ESTETICA OROFACIAL

ACIDO HIALURONICO

TOXINA BOTULINICA

PLASMA RICO EN PLAQUETAS
(PRP- PRGF)

CURSOTEQRICO,
PRACTICO Y
DEMOSTRATIVO

VERSION
SEMIPRESENCIAL

ACIDO HIALURONICO
PARTE DEL CONTENIDO TEMATICO

= Anatomia y funcion de la piel

» Proceso de envejecimisnto:

= Esinictura y funcidn del producio bicldgico
= Acido Higlurgnico (descripcion y propiedodes),

= jlasulindos Clinlcos esperodosy lempa de durocian del
afecto,

s Presentaclin v Preparacian de las diferentes marcas
comerciales & Indicaciones Ciinleas de los diterenias
raficuiociones

» Dosificoridn, # Contrgindicociones, / Rlesgos.

» Técnicas de Aplicacion, / Fotografia clinica.

» Cujdodos de |0 plel pre ¥ post procedimiento,
medicamentas complementarias, contrales y reaplicacitn
» Cnsos clinleos.

CLINICA CON PACIENTES

PLASMA RICO EN FACTORES

DE CRECIMIENTO (PRGF)
PARTE DEL CONTENIDO TEMATICO

= Introduccion v descripcidn hislorivo de lo tcnicn

= Fundamantacion Blologica/ Histologica ¥ Fisialoglea
dal PRGF

= Beneficios biolbgicos:

= Indicaciones y Confrumdicaciones

* Riespos

= Tecnicos de oplicecion

= Manejode Urgencios y Situaciones Crificos

enla Practica Clinica y Estético

* Fotografio clinica.

CLINICA CON PACIENTES:

= Preparocionde PRP

= Conocimiento v uso de ceninfugo / calibracion
= Activoeion de PRP con Cloruro de Coleio

ODONTOLOGOS,
MEDICOS Y
PROFESIONALES DEL
AREA DE LA SALUD

URGENCIAS

EN CLINICA

Manejo de Urgencias
y Situaciones Criticas
en la Practica Clinica
y Estetica

CLINICA CON PACIENTES

En nuestro curso, el
alumno realizard los
procedi mientos clinicos
aprendidos en la
etapa tedrica

TOXINA
BOTULINICA

PARTE DEL CONTENIDO
TEMATICO

« Anatomiay funcidn muscular focial,

= Aspectos [egales

= Farmacadinaniia da la Batuling

= Resulindos Clinicos esperodos y
tiempo de duracion del efecto,

» Presentacion ¥ Preparacion de:los
diferantes

Marcas comercinies

» Dosificacitn

= Confraindicaclones. / Riesgos.

= Técnicas de aplicocion

» Seleccidn de mlscuios o fratar en
sactor

odontoestomatologico,

+ Fotografia clinica.

= Prapomcion de la piel para
aplicacién

(limpiezn, aneslesio)
CLINICA CON PACIENTES

CLASES ONLINE
Médulos AH, TB y PRFG

CLINICA
(full day)

PROFESORES DICTANTES

PROF. DR. ANDRES GAETE NAVARRO

« Cirujano Dentisto, U, Valparaiso

« Coordinodor Acodémico de Diplomado de Rejuvenecimiento
Facial y Estética OdontolSgica, UNAB [/ ACHEQF

* Magister en Gestidn de Organizaciones (MBA), U. Volparaiso
= Master en Implantologio, Rehabilitacion Oral y Estélica, ESI
Borcelona.

PROF. DR. MANUEL NOVAJAS BALBOA

« Médico Cirujano, U, Valparaiso

+ Espacialista en Cardiologia y Cirugia Cardiovascular (Bélgica)
* Miembro de |a Sociedad Chilena de Trasplante

SRA. CLAUDIA BRAVO

« Tecnblogo Médico, U. de Chile

» Especialidad en Hematologia y Banco de Sangre, U. de Chile.

“APRENDA EL USO
DE LA PISTOLA PARA

* MESOTERAPIA U225,
P LA MAS MODERNA
./ DELMUNDO"
9y ) D0
¥ f A D URU
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; Esta maximizando las capacidades
de cicatrizacion de sus pacientes?

Cerro el plomo 5420 oficina 1101, Las Condes

Santiago — Chil /
T:Iréf:aar%t?z 225:;2?10 / S"rﬂumﬂnn

Correo: contacto.cl@straumann.com simp I}? duing more




